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 المفاوضات الممهدة للتعاقد
 ((ماهيتها واحكامها))

 )دراسة مقارنة بين الىاقع العملي و الفراغ التشريعي(
 م. ام كلثوم صبيح محمدم.

 كلية القانون/الجامعة المستنصرية
   الملخص:

استيدفت دراستنا في ىذا البحث، تحديد ماىية المفاوضات المميدة  لمعقد ثم بيان الطبيعة 
لمرحمة التفاوض عمى العقد، وذلك من خلال إرساء طبيعة عقدية ليذه المرحمة، وذلك  القانونية

بالنظر لوجود اتفاق عمى التفاوض بين الطرفين، كما يتناول البحث بالدرجة الأساسية بيان ما 
يترتب عمى تمك الطبيعة العقدية من نتائج، تتمثل في الالتزامات المفروضة عمى عاتق أطراف 

وكذلك في القيمة القانونية التي يتوجب أن تتمتع بيا الاتفاقات التي تتخمل تمك  المفاوضة،
 المرحمة.

Abstract : 
 The aim of this study is to determine what the menining , 

and  the legal nature of negotiation on contract, through 

designing a legal contractual framework to this phase.  And 

because there is an agreement to negotiate between the two 

parties.  Also, the paper aims at determining the effects of 

the contractual nature, such as the legal obligations on the 

parties.  And the legal powers of the agreements during the 

negotiation phase 
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 المقدمة : 
إستقر الفكر القانوني عمى أن العقد، بشكل عام، ىو توافق إرادتين عمى إحداث أثر قانوني 
معين ، وىذا الأثر القانوني الذؼ ىو ثمرة التراضي لا يترتب إلا بمقتضى ما وضعو المتعاقدان 

ما إن و  من محددات وضوابط ، فبدونيا يظل الاتفاق ميملا تتجاذبو أىواء من تصوروه.
يتصوره أطراف العقد ويضعوه، حول مسائل العقد )من محل وثمن ومكان وزمان تسميم 
وضمانات (، يعتبر في الواقع قواعد سموكية إتفاقية تضبط علاقاتيم ،وىي تيدف الى تحقيق 

الشخص لا يرتضي إلا ما و ىدفين اساسين ، اوليما العدالة لأنيا قواعد نابعة من ارادة صانعيا 
لحو، أؼ ما يكون عادلا. اما اليدف الثاني فيو الأمان لإن القواعد المنظمة يكون في صا

ىي تعمل عمى و لمعلاقة العقدية لا تتأتى من مصدر خارجي ، بل المتعاقدون ىم صناعيا ،
إحترام حقوقيم المتولدة من العقد، وتحقيق التعاون بينيم.وبناء عمى ما تقدم فميس من الغريب أن 

وضعي ذاتو بأن العقد ىو قانون أو شريعة المتعاقدين. وىو قانون خاص تنشئو يعترف المشرع ال
 ارادة الطرفين.

، وغالبا مايسبق التراضي مرحمة يطمق عمييا فقياء القانون تسمية مرحمة المفاوضات
 . ومن المؤثرات الميمة جداً في ابرام العقد من اجل الاتفاق عمى العناصر الجوىرية فيالتي تعد 

تفاوض ىو عرض دائم الحضور في حياتنا )في كل بيوتنا وأماكن عممنا( فعندما يجرؼ إن ال
الحديث بين أب وابنو عن طريقة تحسين علامة الرياضيات ،فإنما ىم يمارسون 
التفاوض،وينطبق الوصف ذاتو عمى الزوجين عندما يتفقان عمى توزيع الميام في المنزل  ومن 

قد يرػ البعض أن المفاوضات في إبرام و  الأسبوع. سيتسوق الحاجيات في عطمة نياية
التصرفات القانونية فكرة قديمة، ترجع بجذورىا إلى التاريخ الذؼ عرف فيو الإنسان الإلتقاء مع 
بني جنسو في الأسواق لمتبادل، ومقايضة السمع والخدمات، حيث تحدث بعض المساومات 

عة أو الخدمة، حتى يتفق الطرفان، في والأخذ والعطاء والرفض والقبول حول أسعار السم
النياية، وتتم عممية المبادلة أو المقايضة. وتمك المساومات والحوارات ىي نوع من المفاوضة 
التي تميد لتلاقي الإرادات وترتيب الأثر المبتغى. وىذا الراؼ يبدو مقبولا إلى حد ما، ذلك أن 

جراء مناقشة لب ضع دقائق كافية لتسوية كل النقاط محل المعاملات والصفقات كانت بسيطة وا 
الخلاف بين الطرفين، وقد اكد ىذا القول تعريف العقد عمى أنو تلاقي إرادتين)إيجاب يميو قبول( 

 بعد محادثات وقتية سريعة.
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غير انو مع تطور وسائل النقل والإتصالات والدخول في الصفقات التجارية الكبرػ، 
والمساومة غير كافية لإنياء تمك الصفقات، والإستجابة أضحت الأفكار التقميدية لمتفاوض 

لحاجات ومعطيات الإنتاج الصناعي والتكنولوجي، حيث أن عقود تمك الصفقات تنطوؼ عمى 
مخاطر كبيرة ، ويترتب عمييا إنتقال سمع وخدمات عبر الحدود تقدر بمميارات الدولارات. وىو ما 

دخول في لقاءات ومناقشات مكثفة حول الثمن أو يستوجب فسح المجال أمام أطراف التعامل لم
وقتو ومكانو، وضماناتو، وجزاء الإخلال بالإلتزامات و الأسعار، ومواعيد التوريد، وكيفية التنفيذ، 

التي ستنشأ، فضلا عن مناقشة الأعمال التحضيرية مثل الفحوص الفنية ودراسات الجدوػ 
تمويمو والتأمين عمى عناصره . وكل ىذا  الإقتصادية، وا عداد خطط المشروع وتوفير وسائل

فشل ي، أو ابرام العقدتم ييقتضي جموس أطراف التعامل سويا وتبادل الأفكار والمناقشات حتى 
القدرة عمى التفاوض عنصرا حيويا وميما لمنجاح في  تبروتع ويذىب كل طرف إلى سبيمو.

الياء يقود إلى "راحة البال" فكثيرا ما العديد من التعاقدات، لإن الإلمام بالتفاوض من الألف إلى 
ينتيي الأفراد الذين لا يتقنون أساليب التفاوض ولايدركون مدػ اىميتيا إلى صفقة ما، ثم 
ينصرفون وىم يعتقدون أنيم قد فازوا بصفقة جيدة، بينما تكون الحقيقة عكس ذلك. وفي بعض 

بإمكانيم تحقيق ماىو أفضل  الأحيان يشعر ىؤلاء بسعادة غامرة دون أن يدركوا أنو كان
بكثير.ففي حقيقة الأمر، ميما كانت حاجتك وميما كان نوع العقد المراد ابرامو، فمن 
المستحيل"تقريبا" أن تتجاىل الحاجة الى التفاوض ولو من وقت لآخر. ولكن مع الأسف، يعد 

فمين أو التفاوض مجالًا يكمن فيو العديد من الشراك الخفية التي ترقد بانتظار الغا
المتيورين.وىناك قاعدة ميمة في التفاوض يجب أن تبقى نصب عينيك مفادىا "اننا لا نحصل 

 عمى ما نريده في ىذه الحياة بل نحصل عمى ما نتفاوض بشأنو" .
ولم يتضمن القانون المدني العراقي نصوصا تفصيمية تحكم مرحمة المفاوضات المميدة 

، كما ويمكن من العقدفاصيل التي تتضمنيا تمك المرحمة لمتعاقد ، ولعل ذلك مرجعو كثرة الت
إرجاعو أيضا لاختلاف طبيعة المفاوضات من عقد لآخر. لكل ذلك لم يعنى المشرع بوضع 
نصوص تفصيمية تنظم تمك المرحمة، مكتفيا بالمبادغ العامة التي تحكم تصرفات الأطراف 

بين الفقياء حول ماىية وطبيعة مرحمة خلاليا، كالتفاوض بحسن نية.وعميو فقد احتدم الخلاف 
التفاوض عمى العقد والالتزامات المترتبة عنيا وجزاء الاخلال بيذه الالتزامات ، والخلاف بين 
نما حول طبيعة المسؤولية المدنية في مرحمة  الفقو لا يدور حول طبيعة التفاوض نفسو، وا 

ولية المدنية المترتبة عمية إلا فرع، التفاوض، عمى الرغم من أن التفاوض ىو الأصل، وما المسؤ 
لذا كان لابد من تحديد ماىية مفاوضات العقد ذاتو ثم بيان الطبيعة القانونية ليا ، حتى يتسنى 
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لنا حصر النتائج المترتبة عمى ىذا التكييف، والتي تتمثل في الالتزامات المفروضة عمى عاتق 
اقات التي تخمل مرحمة التفاوض، وأخيرا طبيعة أطراف المفاوضات، وكذلك القيمة القانونية للاتف

 عمى النحو التالي: ثلاث حثا.وذلك في مبحكمياالمسئولية المدنية خلال تمك المرحمة و 
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 المبحث الاول
 ماهية المفاوضات الممهدة للتعاقد وطبيعتها القانونية

مية تبادلية بين التفاوض ىو عممية النقاش المتبادل وتسوية البنود الخاصة بعقد ما. وىو عم
الوقوف عمى ماىية  ولابد لنا قبل الدخول في احكامو منطرفين لكل منيما احتياجات مختمفة. 

 المفاوضات، ومن ثم بيان طبيعتيا القانونية .
 المطلب الاول

 ماهية المفاوضات الممهدة للعقد واهميتها وخصائصها
أطرافو، مما يؤدؼ الى قيام كل منيم تمعب المفاوضات دورا وقائيا ىاما في إبرام عقد إرتضاه 

ة ىادئة، و يجنبيم بالتالي مغبة الدخول في منازعات وولوج ساحات يمسمبتنفيذ التزاماتو بطريقة 
 القضاء. ومن ىنا نطرح السؤال: ما المراد بالمفاوضة أو المفاوضات؟

عتقد بعض الناس مفيوم المواجية: حيث ي: اوليما (2)وللاجابة نقول ان ىناك مفيومين لمتفاوض
أن التفاوض أشبو بمعبة شد الحبل وبالتالي يوجد فائز واحد في التفاوض، مما يعني أن يكون 
الطرف الآخر ىو الخاسر، ولكننا نرػ:إن التفاوض الفعال ليس عممية مواجية، فميس ىناك 

  حاجة عمى الإطلاق إلى أن ينطوؼ التفاوض عمى الخصومة أو العداوة.
فكثير من الناس يعتقدون أن التفاوض ىو وسيمة لمتوصل  التعاون:ثاني فيو ال المفيوماما 

للأمور من جية وجود منتصر وخاسر ولكن من جية وجود رضا  فينا لايجب النظرلاتفاق، 
متبادل وفوز لكلا الطرفين، وىذا ىو المفيوم الصحيح لمتفاوض فيو فرصة لمعمل المشترك بين 

ولبيان ماىية المفاوضات سنقسم ىذا أحدىما إنجازه بمفرده.طرفين لتحقيق ىدف لا يستطيع 
 المطمب الى:

طرح الفقياء العديد من التعريفات لمتفاوض حيث عرف بأنو عممية   تعريف المفاوضات : اولا :
فيو تحاور بين طرفين يرافقو نقاش وتبادل لمرأؼ، أخذ وعطاء، قبول وتنازل، اقناع وامتناع، 

ين أو أكثر يدرسون فييا البدائل لمتوصل لحمول مقبولة لدييم أو بموغ 'عممية اتصال بين شخص
. (1)فييا كلا الطرفين بتحديد احتياجاتيم التي يريدا الوصول إلييا أىداف مرضية ليم فيقوم

وعرف كذلك بانو جمع وجيات النظر بين الطرفين وتوثيق العلاقة واخفاء حالات الاختلاف بين 
التي يتم بموجبيا اجتماع طرفين أو اكثر لاجراء مباحثات فتطرح فييا  الطرفين. أو ىو العممية

مقترحات او مشروعات صريحة تنطوؼ عمى الأخذ والعطاء بين طرفين او اكثر لغرض التوصل 
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لإتفاق بالتبادل أو المقايضة أو عمى أساس تحقيق مصمحة مشتركة عندما توجد المصالح 
أؼ تجمع انساني لتحقيق تبادل المنفعة فيما بين  ، وىو ضرورة من ضرورات (2)المتفاوضة

الأطراف عمى أساس من التراضي)القبول(. فيتم تبادل الافكار بقصد تغيير العلاقات حينما 
يمتقي المعنيون لغرض الاتفاق. واذا لم يحصل الاتفاق بين الطرفين يتم الانسحاب.ويعرفو 

اق نحو مشكمة قائمة أو ىدف معين، وىو آخرون بأنو محادثات تتعمق بالتوصل الى أسس للاتف
أفضل طريقة لتجنب تصاعد الخلاف وتوحيد وجيات النظر سواء كان ذلك عمى مستوػ الافراد 
والمنظمات والدول ، فالتفاوض ىو "التحاور والمناقشة لموصول إلى إتفاق مشترك بين طرفين 

ة وحل ما بينيا من لمحصول عمى حل متفق عميو لمحفاظ عمى مصالح الأطراف المتفاوض
  .(3)مشكلات أو تقريب وجيات نظرىا بأسموب حضارؼ" 

عممية اتصال بين وميما يكن من أمر ىذه التعريفات، فإنو يمكن القول إن المفاوضة ىي 
شخصين أو أكثر يدرسون فييا البدائل لمتوصل لحمول مقبولة لدييم أو بموغ أىداف مرضية 

طرفان أو أكثر من خلال مجموعة من العمميات لا تخضع  ليم.فيو موقف يتبارػ فيو تعبيريا
لشروط محددة سمفا حول موضوع من الموضوعات المشتركة، يتم فيو عرض مطالب كل طرف 
وتبادل الآراء، وتقريب وجيات النظر، والمجوء إلى كافة أساليب الإقناع المتاحة لكل طرف 

أو اقتراحات، تنتيي باتفاق يتبادل لإجبار الطرف الآخر عمى القبول بما يقدمو من حمول 
والتفاوض ييدف . تجاه الغيرف المواد المطموبة، ويكون ممزما تجاه أنفسيم و بموجبو الأطرا

  أساسا لمحصول عمى شيء أفضل مما كنت ستحصل عميو من غير التفاوض.
اذا كان التعاقد فيما مضى يتم بطريقة سريعة تتناسب مع طبيعة المعاملات حيث كان و 

حد الطرفين يتوجو لمطرف الاخر بايجاب بسيط ثم ما يمبث ىذا الاخير ان يقبل ىذا الايجاب ا
فينعقد العقد وينتيي الامر الا ان ىذا الحال قد تغير لان ىذه الطريقة التقميدية لم تعد تتناسب 

يثة و الا مع العقود البسيطة . اما العقود المركبة او المعقدة و التي اوجدتيا الاساليب الحد
المتطورة في التعامل فمم تعد تتلائم معيا الان ، لكونيا ترد عمى عمميات  تتسم بالتركيب و 
التعقيدات الفنية والقانونية وتنطوؼ عمى قيمة اقتصادية و مخاطر جسيمة  بالنسبة لاطرافيا ، 

تغرق لذا بات من الضرورؼ ان تسبق ابرام ىذه العقود مرحمة من المفاوضات الشاقة التي تس
الكثير من الوقت و الجيد و تتطمب التخصص و الدراسات . لذا كانت ىذه المرحمة من اىم 

 ، بل ىي اكثرىا خطورة عمى الاطلاق .خاصة المراحل التي يمر بيا العقد الالكتروني 
ينصرف وصف التفاوض الالكتروني عمى التفاوض بصدد العقود التي ترد عمى محل و 

مات و المعمومات الالكترونية ، وينصرف الوصف كذلك الى اداة الكتروني مثل عقود الخد
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التفاوض الالكتروني ، حيث وفرت التكنولوجيا الحديثة وسائل اتصال مباشرة بالغة التقدم بفضل 
 الاقمار الصناعية و الالياف البصرية .

 تمعب ارادة الطرفين دورا ىاما في تنظيم عممية التفاوض الالكتروني ، خصوصا وانو 
الانظمة القانونية المختمفة تكاد تخمو من اؼ تنظيم قانوني ليذه المرحمة ، حيث تقوم ارادة 
الاطراف بتحديد الاتفاقات الاولية والنيائية السابقة عمى التعاقد ، اذ بمجرد دخول الطرفين في 
ا التفاوض يقعا تحت مظمة القانون وتكون بينيما علاقة قانونية ناشئة عمى عاتق كل منيم

 .التزامات قانونية 
أن ىدف المفاوضات ىو الوصول إلى حل وسط يرضي جميع الأطراف، فالتفاوض 
الناجح ىو الذؼ لا يكون فيو فائز مطمق أو خاسر مطمق، أما إذا اعتبر أحد الطرفين أن اليدف 
من التفاوض ىو ىزيمة الخصم وتحقيق الفوز بأؼ ثمن، فإن ىذا قد يكون لو عاقبة وخيمة وقد 

فكرة التفاوض أو مبدأ التفاوض يتم بموجبو تحديد الإجراءات التي .أن  يؤدؼ إلى عكس المطموب
 تنتيي إلييا المناقشات والمباحثات بين الأطراف المتفاوضة وكذلك الاتفاقات التي سوف سوف

عن عدم  تسفر عنيا ىذه المناقشات والمباحثات من حيث قابميتيا لمنفاذ ومدػ مسئولية الأطراف
بالغة من الناحيتين القانونية والعممية الىمية الأ المفاوضات المميدة لمتعاقد مرحمةل كون نفاذىا وت

وما يترتب عمييا من نتائج تحكم مصير العقد وقد زادت أىمية ىذه  نظراً لدقة ىذه المرحمة
قو مرحمة شاقة أىمية التجارة الدولية واتساع مجالاتيا فأصبح إبرام العقود يسب المرحمة بعد ازدياد

تتجو ارادة الاطراف احيانا الى أبرام عقد تمييدؼ ، وفي حين أخر الى فقد  .(4)المفاوضات  من
مجرد الأتفاق وبشكل مبدئي عمى التفاوض تمييداً لمتعاقد ،من دون أن يكون لدػ أؼ من ىذه 

ابةً عمى عدم قيام الأطراف نية التعاقد حالياً،فتصر الأطراف في مثل تمك الحالات مع التأكيد كت
أؼ عقد في مرحمة التفاوض بل أن كل مايتم الأتفاق في شأنو في ىذه المرحمة لايعدو أن يكون 

 .أتفاقاً مميداً 
ومن الناحية العممية ،فأن تقسيم التصرفات القانونية المميدة لمتعاقد الى عقود وأتفاقيات 

د في العمل يحتاج الى عقد أو عقود يتناسب مع متطمبات الكثير من العقود الحديثة فكم من عق
أخرػ تميد لو ومن ذلك مثلًا شراء العقار الذؼ يميد لو بعقد قرض يتم من خلالو توفير المبمغ 
أو جزء من المبمغ اللازم لموفاء بثمن العقار،وكم من عقد يميد لو بأتفاق لا بعقد أخر ويكون 

وصول الى العقد النيائي)كعقود بيع مؤدػ ىذا الأتفاق تأكيد ألتزام الأطراف بالتفاوض لم
المؤسسات والشركات الكبرػ( أو يكون ىدفو تدوين أو تأكيد ماتم التوصل إليو في بعض مراحل 
التفاوض ليكون ذلك أساساً ينطمق منو الى مراحل أخرػ في سبيل الوصول في نياية الأمر الى 
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د بالأنظمة الألكترونية ،فلا تتوافر العقد المقصود وىذا ىو حال عقد دراسات الكومبيوتر والتزوي
عناصر العقد المقصود الا من خلال ىذه الأتفاقيات ،فقد لا يبرم أؼ عقد في ىذه المرحمة لأن 

 .الأطراف ذاتيا ترغب في الحفاظ عمى حريتيا خالية من كل ألتزام عقدؼ
أو تنظيم سير  ونحن نرػ أن المفاوضة ىي عقد بمقتضاه يتعيد طرفاه ببدء التفاوض ومتابعتو،

المفاوضات، بغرض التوصل إلى إبرام عقد في المستقبل. وعمى ذلك فإن مفيوم التفاوض يتسع 
مفيومو ليشمل كل تعيد إتفاقي ممزم لمجانبين ، ويترتب عمى إخلال أؼ الطرفين بتعيداتو 

المنشود إذا وجدت عقود أولية مميدة لمعقد الأصمي ،  التفاوضية تحمل تبعة المسؤولية العقدية
فأؼ أخلال أو خرق يقع في ىذه المرحمة تحتضنو قواعد المسؤولية العقدية وأن لم يبرم العقد 

 الأصمي.
لعقد عدة خصائص  نستطيع تمييز ابقمن التعريف الس ثانيا : خصائص عقد التفاوض:

، وىي خصائص ينبغي عمى المشرع أخذىا في الحسبان عند التعرض بالتنظيم التفاوض
 لمثل ىذا العقد:التشريعي 

تراضي طرفي التفاوض،  من . أنو عقد حقيقي : تتوفر فيو الأركان الأساسية اللازمة لقيام أؼ عقد1
 يتمثل فيأن لو محل  ، كماإلى ترتيب أثر قانوني معين يدفوتلاقي إرادتيما الحرة التي ت

لو سبب باعث  واخيرا .ير الدلائل إلى إمكانية إبرامومحاولة التواصل الى إبرام عقد مستقبمي تش
 دافع الطرفين إلى التعاقد، وىو إتمام العقد النيائي، وتحقيق كل طرف لمقصوده منو.

تبدأ مسيرة المفاوضات التي تميد لإبرام العقد النيائي،  :بو. أنو عقد تمييدؼ أو عقد تحضيرؼ 2
ع التمييدؼ أو ويتم تنظيم علاقات طرفي التفاوض عمى نحو يقود إلى إتمام العقد . والطاب

التحضيرؼ لعقد التفاوض يؤدؼ الى وجود التزام حقيقي عمى عائق كل طرف بالتفاوض 
ومواصمتو بحسن نية . ويشكل الإخلال بو خطأ عقديا يوجب المسؤولية، إلا أنو، مع ذلك لا 

برام العقد النيائي. وىذا ىو م يشترط ضرورة الطابع  عنىالوصول بالمفاوضات إلى نيايتيا وا 
تمييدؼ، فجوىر الإلتزام الذؼ يفرضو ىو التفاوض فقط من أجل الوصول إلى إبرام العقد ال

يدف بالتقى الطرفان المتفاوضان عمى كممة سواء في نياية مفاوضات جيدة،  ذاالنيائي، إ
من التدليس والخداع وكل ما يتنافى وحسن ت تصرفاتيما الوصول الى العقد المبتغى وطالما خم

  .النية
و عقد مؤقت : فيو لم يوجد إلا لمدة محدودة، وىي المدة التي تستغرقيا المفاوضات بين . أن3

الطرفين . فإن انتيت المفاوضات، سواء بإبرام العقد النيائي أو عدمو، زال كل أثر لعقد 
 المفاوضة، مع عدم الإضرار بحقوق الغير الذين إعتقدوا بحسن نية في تعمق الأمر بعقد نيائي.
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الوعد بالتعاقد عقد مستقل قد يكون ممزم لجانب واحد أو ممزم فقد وليس وعدا بالتعاقد : . إنو ع4
لجانبين، كما أن الوعد بالتعاقد لا ينعقد صحيحا إلا إذا تم التراضي عمى جميع العناصر 

في الجوىرية لإبرام العقد النيائي، وفي الوعد بالتعاقد يبرم العقد النيائي بإظيار الموعد لو رغبتو 
عد بوعده كان لمقاضي أن يحكم بإنعقاد العقد، ا التعاقد دون أؼ إجراء آخر، كما أنو إذا نكل الو 

. وكل ذلك لا يتوفر في عقد التفاوض، فيو غير ممزم لطرفيو، (5)ويقوم الحكم مقام العقد النيائي
نما يم زميما فقط ببذل كما أنو لا يمزم ىؤلاء بالتراضي عمى العناصر الجوىرية لمعقد النيائي، وا 

المحاولة لمتوصل إلى إبرام العقد النيائي، أؼ يولد إلتزاما بوسيمة ، وليس إلتزاما بنتيجة. الجيد و 
كما أن العقد النيائي لا يبرم لمجرد إظيار أحد طرفي التفاوض رغبتو في التعاقد، بل يمزم 

ة من نكل عن إتمام رتب مسؤوليتت. بل قد (6)تراضي جديد عمى عناصر وشروط العقد النيائي
توفرت شروط اذا المفاوضات بطريقة تعسفية ودون سبب معقول، عن إخلالو بالتزام تعاقدؼ 

 المسؤولية العقدية، كل ذلك وفقا لأحكام القانون واجب التطبيق عمى عقد التفاوض.
وض مما تقدم يتبين لنا انو يجب أن يكون عمى مائدة التفاوض طرفين عمى الأقل، فنحن لا نتفا

 مع أنفسنا.
غير أنو إذا كان ىدف المفاوضات تحقيق المصمحة المشتركة لطرفييا، إلا أنو لا ينبغي 
الوصول إليو بأؼ ثمن. فقد يفشل الطرفان في الوصول إلى إتفاق أو تسوية المشكمة القائمة 

عديد من بينيما. وبالتالي لا يشترط أن تنتيي المفاوضات إلى النجاح وتسفر عن إتفاق. فيناك ال
الظروف والعوامل التي تتحكم في سير العممية التفاوضية، وتجعل نتائجيا الإيجابية او السمبية 

. فكفاءة المفاوض وخبرتو، والقوه الإقتصادية لكل طرف، وحاجتو إلى (7)إحتمالية الى حد بعيد
في المفاوضات الدخول في ىذا النوع من التعامل أو ذاك، اضافة الى نوع الإستراتيجية المتبعة 

والتكتيك المستخدم لتنفيذىا، وطبيعة العممية او المشكمة المطروحة عمى بساط التفاوض.... 
 كميا عوامل تؤثر عمى النتيجة النيائية لممفاوضات .

تنشا أىمية عقدالتفاوض من ناحيتين أساسيتين:الأولى: ضرورتو.  ثالثا:أهمية المفاوضات:
 الثانية: حتميتو.و 

صر المفاوضات، وكافة جوانب حياتنا ىي سمسمة من المواقف فنحن نعيش ع
التفاوضية. وتظير ضرورة عمم التفاوض ومدػ الأىمية التي يستمدىا من العلاقة التفاوضية 

عمم التفاوض يستمد  نجد أن ،.ومن ناحية الحتمية الضرورية القائمة بين أطرافو ىذا من ناحية
حيد الممكن استخدامو لمعالجة القضية محل التفاوض حتميتو من كونو المخرج أو المنفذ الو 

والوصول إلى حل لممشكمة المتنازع بشأنياومن ثم القيام بالتعاقد عمى ضوء نتيجة المفاوضات 
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.فكل طرف من أطراف العلاقة التعاقدية الي يتم التفاوض بشانيا لديو درجة معينة من السمطة 
ديو كل السمطة أو النفوذ أو القوة الكاممة لإملاء إرادتو والقوة والنفوذ لكنو في الوقت نفسو ليس ل

وفرضيا إجباريا عمى الطرف الآخر ومن ثم يصبح التفاوض ىو الأسموب الوحيد المتاح إمام 
من  الأطراف التي ليا علاقة بالتعاقد وتريد الوصول إلى ابرامو.كما ان التفاوض يمثل مرحمة

. (8)من مرحمة وغالبا ما يكون تتويجا كاملا ليذه المراحل مراحل ابرام العقد إذ يستخدم في أكثر
لذا يعد التفاوض ، فالتفاوض كأداة لمحوار يكون اشد تأثيرا من الوسائل الأخرػ لحل المشاكل

مخرجا نيائيا نحو الاستقرار عمى فكرة معينة وابرام العقد بناء عمى ما تم التوصل اليو في 
 د التفاوض في انو يحقق :المفاوضات .ويمكن ابراز اىمية عق

التواصل والتفاعل الإنساني، ومقتضاه أن الإنسان، منذ وجد لا يستطيع أن يحيا بمفرده ، ولا  -1
مع  ان يدخليقدر عمى إشباع حاجاتو اليومية بالاعتمادعمى مساعيو وموارده الذاتية، فيو لا بد 

ا الدخول لا يتم فجأة، أو الغير من بني جنسو في معاملات يومية لإشباع تمك الحاجات، وىذ
بيا حاجتو، يبين يحدث عرضا، بل يجب تييئة الطريق اليو، بتبادل الكممات والأحاديث التي 

فيقبل الآخر أو يعرض، وىذا ىو التفاوض في صورتو الأولى، فيو واقع بين الناس شئنا أم 
 أبينا.

اف بالتدابير والإحتياطات إجراء المفاوضات تؤدؼ الى تحصين الأطر الوقاية من أسباب النزاع: -2
التي تمنع قيام أسباب النزاع مستقبلا، حيث يتصور المتفاوضون المسائل التي قد تكون مثار 
خلاف بينيم، ويطرحونيا، قبل حدوثيا، وىم بذلك يقتمون في الميد اسباب الخلاف.فالمفاوضات 

إبرامو، والمفاوضات الجيدة  المميدة لمعقد تمعب دورا وقائيا سواء أسفرت عن إبرام العقد أم عدم
تكون خير ضمان لقيام عقد لا تثور منازعات بصدد تنفيذه، وفشل المفاوضات بعد تبين كل 

 طرف لحقيقة الوضع يقي من إبرام عقد يفتح باب النزاع . 
: وتتمثل في أن المفاوضات أداة تؤدؼ لوقوف كل طرف عمى ظروف الضرورات العملية  -3

لتزاماتو قبل الإرتباط الفعمي بتصرف قانوني ممزم.وشروط العممية التعاقدي  ة، ونطاق حقوقو وا 
المفاوضات تعتبر وسيمة فعالة لإعادة التوازن العقدؼ عند حدوث  الضرورات الإقتصادية:  -4

ظروف غير متوقعة تؤدؼ إلى إختلال التوازن بين التزامات اطراف العقد، كإنخفاض سعر 
المواد الأولية، أوحدوث تعديلات تشريعية، كصدور قانون العممة، أو إرتفاع كبير في أسعار 

يمنع الإستيراد أو التصدير أو خروج العممة الصعبة ، فعندئذ يصبح تنفيذ الإلتزامات التعاقدية 
مرىقا، إن لم يكن مستحيلا، ويجعل المدين في موقف حرج ويمحق بو أضرارا فادحة لا يستطيع 
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لأساس لتصويب مسار العقد بتخفيف الضرر عمن لحقو . إحتماليا. فينا تعتبر المفاوضات ا
 .(22)حفاظا عمى الصمة والتعاون المستمر بين أطرافو

يتم التفاوض في العادة بين طرفين، وقد يتسع نطاقو ليشمل أكثر من ذلك نظرا لتشابك و 
المصالح وتعارضيا بين الأطراف المتفاوضة. وأطراف التفاوض يمكن تقسيميا إلى أطراف 

لى مب اشرة، وىي الأطراف التي تجمس فعلا إلى مائدة المفاوضات وتباشر عممية التفاوض. وا 
أطراف غير مباشرة وىي الأطراف التي تشكل قوػ ضاغطة لاعتبارات المصمحة أو التي ليا 

  علاقة قريبة أو بعيدة بعممية التفاوض.
ين القيام بيا والسير عمى عممية يتعالتفاوض يمر بثلاث مراحل  عقد رابعا :مراحل التفاوض:

ىداىا وىي تمثل سمسمة منطقية تتم كل منيا بيدف تقديم نتائج محددة تستخدم في إعداد وتنفيذ 
ن كل مرحمة تبنى عمى ما تم الحصول عميو من ناتج المرحمة السابقة وما (22)المرحمة التالية . وا 

تيا قبل الانتقال إلى التعاقد النيائي تم تحقيقو بالتفاوض عميو واكتسابو خلال المرحمة الحالية ذا
 وىذه المراحل ىي :

ي الدخول التي يعبر فييا الأطراف عن رغبتيم المتبادلة ف وىى المرحمة: مرحمة انعقاد التفاوض -1
إبرامو بأن يقوم طرف بتوجيو إيجاب بالدخول في المفاوضات  دافي التفاوض بشأن عقد ير 
ك فينعقد ما يسمى بعقد التفاوض وقد يسبق انعقاد عقد الآخر ذل لمطرف الآخر ويقبل الطرف

، فينا يتم تحديد وتشخيص محل المفاوضات ،وىي أولى خطوات مرحمة  التفاوض تفاوض آخر
المفاوضات حيث يتعين معرفة وتحديد وتشخيص العقد المتفاوض بشأنو ومعرفة كافة عناصره 

  والذين سيتم التفاوض معيم. وعواممو المتغيرة. وتحديد كل طرف من أطراف التعاقد
ويتم فييا تبادل  وىى المرحمة التي تعتبر أساس عقد التفاوض: مرحمة سير المفاوضات-2

كما يتم تحديد موقف كل طرف . الاقتراحات والحوارات والمناقشات والدراسات الفنية والقانونية
وجيات النظر في من أطراف التفاوض بدقة ومعرفة ماذا يريد من التفاوض من خلال عرض 

إطار الخطوط العريضة لعممية التفاوض وفي الوقت نفسو دراسة الخيارات المعروضة والانتقاء 
التفضيمي بينيا.ويتم كذلك استخدام كافة العوامل المؤثرة عمى الطرف الآخر لإجباره عمى اتخاذ 

 .(21)موقف معين يتطمبو الوصول إلى الاتفاق النيائي بشان العقد
لحوار من وسائل الاتصال الفعالة في ىذه المرحمة، ولأن الخلاف صفة بشرية فإن ويعتبر ا 

الحوار من شأنو تقريب النفوس وترويضيا ، ويتطمب الحوار ميارات معينة،  كما ان لو قواعد  
إجرائية وآداب تحكم سيره، وترسم لو الأطر التي من شأنيا تحقيق الأىداف المرجوة حتى 

لعقد بشكل نيائي .فالحوار من أحسن الوسائل الموصمة إلى الإقناع وتغيير الوصول الى ابرام ا
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الاتجاه الذؼ قد يدفع بالنتيجة الى التعاقد النيائي ،و يمكن أن يكون الحوار مفيداً من خلال فيم 
موضوع التعاقد، والمحافظة عميو أثناء الحوار إذ أنّ من شأن ذلك حفع الوقت والجيد وتعزيز 

ف الآخر.كما ان التييؤ النفسي والعقمي والاستعداد لحسن العرض وضبط النفس، احترام الطر 
والاستماع والإصغاء والتواضع، وتقبّل الآخر،وعدم تحقيره،وتحرؼ العدل والصدق والأمانة 
والموضوعية في الطرح مع إظيار المباقة واليدوء، وحضور البديية ، ودماثة الأخلاق، والمبادرة 

 .(22)ند قيام الدليل من المحاور الآخر تعتبر من اىم عوامل نجاح المفاوضاتإلى قبول الحق ع
الذؼ يتم التفاوض  وتنتيي المفاوضات إما بنجاحيا وانعقاد العقد: مرحمة انتياء المفاوضات -3

اذ لا قيمة لأؼ اتفاق . عميو أو فشل المفاوضات وصرف النظر عن انعقاد العقد المراد إبرامو
قانونية إذا لم يتم توقيعو في شكل اتفاق موقع وممزم لمطرفين المتفاوضين. ويجب من الناحية ال

الاىتمام بأن يكون الاتفاق شاملا وتفصيميا يحتوؼ عمى كل الجوانب وتراعي فيو اعتبارات 
الشكل والمضمون اضافة الى جودة وصحة ودقة اختيار الألفاظ والتعبيرات حتى لا تنشأ أؼ 

 ذ الفعمي للاتفاق التفاوضي.عقبات أثناء التنفي
 المطلب الثاني

 الطبيعة القانونية للتفاوض
المصحوبة باتفاق  بين المفاوضات غيرعند بحثيم لمطبيعة القانونية لممفاوضات(23)الفقياء يميز

وبين تمك المصحوبة بمثل ىذا الاتفاق فيعتبرونيا  ،(24)صريح فيعدونيا من قبيل الوقائع المادية
 . (25) يةذات طبيعة عقد

 اولا : المفاوضات باعتبارها وقائع مادية :
يميل جانب من الفقو القانوني المعاصر الى اعتبار المفاوضات التي تتم دون أن يكون ىناك 
اتفاق صريح بشأنيا، وىي الصورة الغالبة في العمل، مجرد واقعة مادية ، ومن ثم فيي غير 

فيي تعتبر في نظرىم ذات طبيعة مادية لعدم وجود  (26)ممزمة ولا يترتب عمييا اؼ اثر قانوني
تنظيم اتفاقي لعممية التفاوض بين الاطراف، اضافة لعدم وجود نص قانوني ينظم العلاقة بين 

 .  (27)طرفي التفاوض
وفي الحقيقة ان اضفاء صفة الطبيعة المادية لممفاوضات امر لا يمكن لنا التسميم بو لمجافاتو 

 حيح لمتفاوض. وذلك بالاستناد للاسباب التالية: لممفيوم القانوني الص
التفاوض لايتم صدفة وانما بالاتفاق بين المتفاوضين ، فبمجرد دخول الطرفين في التفاوض -2

يكونا قد تجاوزا مرحمة المقاءات التي تتم عادة بالمصادفة، والتي تحكميا قواعد المسؤولية 
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 ن قد وجدا نفسييما يتفاوضان فجأة وبدون اتفاق.التقصيرية. ومن غير المعقول أن يكون الطرفا
عممية التفاوض تصرف ثنائي يتم من جانبين فأكثر وليس من جانب واحد . فالتفاوض عمى -1

العقد لا يتحقق إلا بحدوث نوع من الاتصال بين شخصين أو أكثر . والمتفاوضان ييدفان من 
ة تميد لمعقد المزمع إبرامو، فيما إذا ورائو إلى إحداث أثر قانوني معين، وىو الوصول لمرحم

 ليسا من الغير.
. كما (28)التفاوض عمى العقد تصرف إرادؼ لا يتم إلا بتوافق إرادتين، وليس فيو إجبار أو إكراه -2

بمنأػ عن أحكام  ان اطراف التفاوض يمتزمان بالتزامات حقيقية، وليست واجبات إنسانية عامة
بمجرد الدخول في التفاوض، يقع عمى عاتق الطرفين التزامات ، فمن المسمم بو أنو القانون 

معينة، لعل أىميا : الالتزام بمبدأ التفاوض بحسن نية ومقتضياتو، وىذه التزامات يترتب عمى 
 .مخالفتيا مسؤولية عقدية

القول باعتبار التفاوض عمل مادؼ غير ممزم ، يؤدؼ الى نتائج عممية غير مستساغة، ان -3
 تتمثل في:

قيام المسؤولية التقصيرية عمى العدول عن التفاوض، إذا ما اقترن ذلك العدول بخطأ مستقل  -أ
عنو، وىذا ما لا يمكن لنا التسميم بو عمى إطلاقو، فقد تترتب المسؤولية عن العدول حتى ولو لم 
يقترن بخطأ، وىو ما يحدث حينما تقطع المفاوضات في المحظة الأخيرة وبدون مبرر، فمجرد 

 .(12)العدول في ىذه الحالة يمثل الخطأ بعينو، مما يبرر قيام المسؤولية رغم أنو لم يقترن بخطأ
أن المسؤولية التقصيرية سوف لا تقوم إلا إذا تم إثبات الخطأ التقصيرؼ، وىذا يعني أن الطرف  -ب

ارتكبو  المتضرر من قطع المفاوضات، يقع عمى كاىمو إقامة الدليل عمى الخطا التقصيرؼ الذؼ
الطرف الذؼ عدل عن المفاوضات مصاحب لعدولو ومستقل عنو، ولا يخفى ما في ذلك من 
مشقة وارىاق.وبالاستناد لماتقدم فإن حصر المسؤولية في مرحمة التفاوض في إطار المسؤولية 
التقصيرية فحسب، من شأنو أن يشجع عمى العبث في المفاوضات وعدم الاكتراث للالتزام 

فييا. مما يتسبب في ضياع حقوق المتفاوض المضرور، بينما قواعد المسؤولية بالاستمرار 
العقدية، تسيل عميو إثبات الخطأ، وتمكنو أيضا من الحصول عمى التعويض العادل وبطريقة 

 ميسورة.
ان تطبيق قواعد المسؤولية التقصيرية في مجال التفاوض من شأنو أن ينفر من المفاوضات،  -جـ

في مرحمة التفاوض عمى العقد تكون جسيمة ، وبذلك فأن المسئول عن قطع  لأن المسؤولية
المفاوضات سيكون ممتزما دائما بتعويض المضرور عن كل ما أصابو من ضرر مباشر، 

 .(12)متوقعا كان ذلك الضرر أو غير متوقع وىذه نتيجة غريبة، يتحتم أن لا نسمم بيا 
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ي إطار المسؤولية التقصيرية، يؤدؼ الى ان ان حصر المسؤولية في مرحمة التفاوض ف -د
المتفاوض يسأل حتى ولو كان ناقص الأىمية، وىذا ما لا يمكن التسميم بو، وىو ما يكفي 

 . (11)لدحض الطبيعة المادية لمتفاوض
 ثانيا : المفاوضات باعتبارها ذات طبيعة عقدية

تكون مصحوبة  ضات التييميل جانب اخر من الفقو القانوني المعاصر الى اعتبار المفاو 
ويقصد بيا تمك المفاوضات التي تتم بموجب ,  باتفاق صريح عمى التفاوض ذات طبيعة عقدية

اتفاق سابق وصريح من الطرفين، وغالبا ما يكون ىذا الاتفاق مكتوبا ويحمل في ثناياه تنظيما 
ذا ما جاءت ال مفاوضات بمثل لمعلاقة بين طرفي التفاوض، من حيث الحقوق والالتزامات. وا 

ىذا الاتفاق التفاوضي الصريح، فيتحول التفاوض من مجرد عمل مادؼ غير ممزم لا يرتب أؼ 
أثر قانوني، إلى تصرف قانوني ممزم يرتب آثارا قانونية عمى عاتق طرفيو. ومن ثم تتحول 

 المسؤولية بشأنو من تقصيرية إلى عقدية.
ن مفاوضاتيما تتم بموجب اتفاق سابق بينيما، ففي مثل ىذه الحالة يؤكد اطراف التفاوض عمى أ

ويستوؼ في نظرنا أن يكون ىذا الاتفاق قد جاء صريحا أم ضمنيا وفقا لمقواعد العامة، لأنو 
بطبيعتو اتفاق رضائي. فقد أصبح التراضي وحده، أؼ توافق الإرادتين، ىو قوام العقد، حيث 

الطرفان التعبير عن إيجاب وقبول متطابقين،  يكفي قانونا لقيام العقد، كقاعدة عامة، أن يتبادل
حتى ولو جاء ىذا التعبير ضمنيا.فمتى ما وجد تفاوض عمى العقد، فان ىناك اتفاق يستشف 
ن ىذا الاتفاق  بين الطرفين عمى الرغبة في التفاوض، حتى ولو لم يكن ذلك الاتفاق صريحا. وا 

نو يمزميم بالتف اوض بحسن نية دون أن يمزميم بإبرام العقد ىو الذؼ يحكم العلاقة بينيم، كما وا 
النيائي محل المفاوضة، وبذلك يكفل ىذا الاتفاق لمطرفين الحرية في العدول والأمان في 

 ذاتو القانون  فأن التفاوض، عمى الأطراف بين صريح أتفاق يوجد لم لو تىفح.(12)المفاوضات
 ذات المفاوضات أن في نتفق أنناف ثم ومن،  (13)المفاوضات  في مفاوض الاستمرار كل يمزم

 بين ينشأ قانوني تصرف عن تتمخض لأنيا مادية، أعمال مجرد وليست، عقدية طبيعة
 القانوني التصرفهذا  ويتمثل ،المفاوضات فترة في الناشئة الالتزامات مصدر يعد المتفاوضين

 المتفاوضين يمزم ولا النيائي العقد عن مستقل التفاوض وىو عقد بعقد رئيس بشكل يعرف بعقد
 مسؤولية الالتزامات الإخلال بيذه من المترتبة المسؤولية تكون  وبذلك .النيائي العقد بإبرام
 لا فكرة ىي  ممزم غير مادؼ عمل مجرد المفاوضات اعتبار ان ويرػ اصحاب ىذا الراؼ.عقدية
 السميم، انونيالق بالمنطق وتصطدم لممفاوضات السميم المفيوم مع تتنافى قبوليا لانيا يمكن
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 . (14)عقدية طبيعة ذات دائماً  المفاوضات الصواب اعتبار ولذلك فان من

 يأتي: وكمارايهم  تعزز التي والمعطيات الحقائق من مجموعة إلى الراؼ ويستند ىذا
 من إلا ذلك يتحقق ولا والتفاعل الاتصال عمى تقوم الجانب ثنائي نشاط المفاوضات ىي أن .1

 أتفاق لابد من وجود بل بالصدفة يحدث أن يمكن لا العقد عمى فالتفاوض سابق، أتفاق خلال
واتجيت  كما ،النيائي العقد لاجل أبرام أساسو عمى ويتفاوضا الطرفين بين يبرم التفاوض عمى
دراستيا  تتم سوف التي والنقاط والمسائل التفاوض زمان مكان و تحديد إلى الطرفين إرادة

 العمل لأن مادؼ عمل مجرد الأمور كل ىذه تكون  أن يمكن ا ولاحولي ومناقشتيا والتشاور
 يعرف أن دون  حتى بل الطرفين، من عمم سابق ودون  الصدفة طريق عن فجأة يحدث المادؼ

 .الأخر ماهأحد
 وسيمة فالمفاوضات ليست قانوني، أثر أحداث إلى التفاوض خلال يسعيان من المتفاوضان .2

ضاعة لمعبث  عقد أبرام كيفية مجال وفي، (15) النيائي العقد لإبرام فاعمة يمةوس ؼه بل الوقت وا 
 التي العراقي المدني القانون  من (79 المادة) نص إلى نستند أن يمكن ضمنية بطريقة التفاوض
 بعرضو المتفاوض فأن ثم ومن (16) ضمنية بطريقة والقبول الإيجاب عن التعبير يتم أن أجازت

العرض  أليو الموجو الشخص أما التفاوض، لعقد موجباً  عتبري الآخر الطرف عمى التفاوض
 يعتبر ثم ومن التفاوض، تفاصيل في دخولو بمجرد ضمنية بطريقة قابلاً  سيعتبر بالتفاوض فأنو

 .الطرفين مابين إبرامو تم التفاوض قد عقد أن
 الطرفين بين ديةتعاق علاقة المفاوضات في تنشأ إذ) 17)الغير من ليسا المتفاوضين الطرفين أن .3

 يعني وىذا التفاوض، عممية سير ولتنظيم المفاوضات في لمدخول يبرمانو الذؼ بالاتفاق تتمثل
 .الآخر تجاه ومديناً  دائناً  صار مييماك إن

ونحن نرػ ان التمييز بين المفاوضات بالاستناد الى كونيا مصحوبة باتفاق صريح، او غير 
ساس قانوني يقوم عميو، فيو تحكمي، و من شأنو أن يوجد مصحوبة بمثل ىذا الاتفاق، يفتقر لأ

ازدواجية في المعيار دون مبرر. فكيف يتسنى لنا أن نجعل من التفاوض مرة عمل قانوني ممزم، 
ومرة أخرػ نجعمو عمل مادؼ غير ممزم، لمجرد أن الأطراف لم يصرحا باتفاقيما عمى 

الحالتين ىو ذات التفاوض، ولايوجد دليل التفاوض، مع أنيما يتفاوضان فعلا، والتفاوض في 
عمى تصريحيم في التفاوض اكثر تعبيرا من أنيما يتفاوضان فعلا.والعدل والمنطق يقضيان 
ويؤكدان، بضرورة توحيد طبيعة التفاوض، في طبيعة واحدة، كي تحكميا قواعد قانونية واحدة، 

 .(29) دون تمييز بين صورة وأخرػ 
ق الإرادتين عمى الدخول في عممية التفاوض، يكون الطرفان قد عقدا والحقيقة أنو بمجرد تواف
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فيما بينيما عقدا دون أن يصرحا بذلك أحيانا، وىذا العقد ىو الذؼ يحكم العلاقة بينيما سواء 
أثناء التفاوض أو عند فشمو، الأمر الذؼ يجعل عممية التفاوض وما قد ينشأ عنيا من مسؤولية 

 ذات طبيعة عقدية.
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 بحث الثانيالم
 عن المفاوضات الممهدة للعقد الالتزامات المترتبة

تصرفاً قانونياً ا المفاوضات المميدة لمتعاقد لا تخرج في حقيقتيا عن أنيا عقد أقرب لاعتبارى 
 إرادياً يبتغى طرفاه ترتيب أثر قانوني منو . وقد نظمت غالبية القوانين الوضعية المعاصرة العقود

ظيرت  عقد المفاوضة ونعتقد أن السبب في ذلك أن أىمية عقد التفاوض قد المتداولة وتجاىمت
الحديثة غير المسماة. اضف الى ذلك أن غالبية التشريعات لا تنص  مؤخراً فيو من العقود
 معينة في مرحمة المفاوضات ولكن غالباً ما تتضمن نصاً عاماً يقرر مبدأ صراحة عمى التزامات

المفاوضات  كمبدأ قانوني عام بحيث يمكن الاستناد إليو في مرحمةحسن النية في المعاملات 
 . (22)المميدة لمعقد

إن اثبات الطبيعة العقدية لممفاوضات يترتب عميو اثرين ميمين ، يتمثل اوليما في ترتيب 
وىذه الالتزامات التزامات تقع عمى عاتق أطراف التفاوض تجد مصدرىا في اتفاق التفاوض ، 

التزامات عمى أحد الأطرف في مواجية الطرف الآخر  أطراف التفاوض منيا المفروضة عمى
ىذه وسنوضح ، بيا أطراف التفاوض التزاماً عاماً  ومجموعة أخرػ من الالتزامات يمتزم

  الالتزامات في المطالب الاتية: 
 المطلب الاول

 والاستمرار فيها الالتزام بضرورة البدء في المفاوضات
نما تحولت النظر، وجيات من خلالو تبادل يتم مادؼ عمل مجرد تعد لم المفاوضات، أن  إلى وا 

عن اتفاق التفاوض ينشا و  .ومصيره العقد وجود ويتقرر فييا نظامياالقانوني، ليا ميمة مرحمة
وىو التزام  والاستمرار فيياعاتق طرفيو يتمثل بضرورة البدء في المفاوضات  التزام يقع عمى
حتى تسير فأول و أىم التزام يتحممو كل طرف في مرحمة التفاوض .ىو و ، (22)بتحقيق نتيجة

أطراف  المفاوضات ويصل المتعاقدين إلى مرحمة انعقاد العقد المراد إبرامو لابد أن يمتزم
المبادرة من احد الطرفين او كلاىما باتخاذ الإجراءات  ونعني بذلكالتفاوض ببدء التفاوض ، 
الطرف الآخر وتوجيو المقترحات حول  من خلال توجيو الدعوة إلى اللازمة لفتح عممية التفاوض

وتبادل البيانات التي يعتمد عمييا إيضاح كافة  المسائل والنقاط محل التفاوض وتقديم الدراسات
من خلال اتخاذ الإجراءات اللازمة لفتح عممية ويتم ذلك الاستفسارات حول موضوع التفاوض، 

المتفق عميو، فإن لم يتفقا عمى المدة، التزم الطرفان بالبدء فييا  التفاوض، في المكان والزمان



 - 187 - 

وفى ىذه  ويمكن أن يقوم أطراف التفاوض بالتفاوض عمى بدء التفاوضخلال مدة معقولة. 
بدء  الحالة يمكن أن نطمق عميو التفاوض عمى التفاوض أؼ يتفاوض الأطراف عمى كيفية

نيائيا الاستمرار في المفاوضات  ى المتفاوضينما يتوجب عمك، التفاوض وكيفية السير فييا وا 
لا أصبح الالتزام الأول خال من المضمون، فيو الذؼ يجعل الالتزام ببدء  ومتابعتيا وا 

ؼ ذا الاتفاق بمناقشة شروط العقد ال، حيث يمتزم الأطراف بمقتضى ىذ(21)المفاوضات ذو معنى
يائي. فيذا الالتزام يشتمل عمى عنصرين ، تجرؼ المفاوضة بشأنو، بيدف التوصل إلى العقد الن

الاول مادؼ ويقصد بو القيام بكافة الاعمال المادية التي تتطمبيا عممية التفاوض ، كالخطابات  
والمراسلات والاجتماعات بين الاطراف . والثاني معنوؼ أو نفسي ويقصد بو  ان يتحمى كل 

، وىذه  لامانة طيمة فترة المفاوضاتطرف من الاطراف المتفاوضة بحسن النية والنزاىة وا
يمزم الأطراف ببدء التفاوض فانيم كذلك كما ف .الالتزامات تمثل حجر الزاوية في مرحمة التفاوض

والالتزام بالقيام بذلك بحسن نية ويطمق البعض عمى ذلك مصطمح العقد  ممزمون بالاستمرار فييا
في الأصل التزام ببذل عناية وليس بتحقيق  بالاستمرار في التفاوض ىو والالتزام .(22)المبدئي

من الضرورة التوصل إلى إبرام عقد ، ولكن قد يكون ىذا الالتزام ىو التزام  نتيجة لأنو ليس
إذا اتجيت نية الأطراف إلى اعتبار العقد النيائي منعقد حتى ولو لم يصل طرفا  بتحقيق نتيجة

 . (23)إلى اتفاق بشأنو التفاوض

 كل الضمانات حيث يتطمع المفاوضات والاستمرار فييا يجب أن تحيطو بعضالالتزام ببدء و
 النيائي، الاتفاق لحظة التعاقد حتى عدم في حريتو استبقاء إلى التفاوض، فترة طرف،خلال

 فأن أخرػ، وبعبارة إبرامو، المراد العقد التفاوض بشأنو من عناصر تم ما احترام ضمان وكذلك
 أن الحسبان في أخذاً  التعاقدية، وتحري عمى -ممكنة فترة أطول ةالمحافظ إلى يسعى طرف كل

و تسمى ىذه .التفاوض بشأنيا يتم التي العقد شروط استقرار لو بضمان يدين الآخر الطرف
فييا حتى يمتزم الأطراف بو وألا يفرغ ىذا  الضمانات بضمانات البدء في التفاوض والاستمرار

 :  ، ومن ىذه الضمانات ما يمي (24)عمى الالتزام بو طرافالالتزام من القوة التي تجبر الأ
 فييا .  تعيد كتابي سابق من كل طرف إلى الطرف الآخر ببدء التفاوض والسير -1
بالسموك  كل طرف من الأطراف بدفع مبمغ من المال لمطرف الآخر لضمان التزامو التزام -2

، وفى حالة  تفاوض والاستمرار فيياالصحيح في مرحمة المفاوضات ولا سيما الالتزام ببدء ال
ذا  انعقاد العقد تحسب الأموال المدفوعة من ثمن العقد وفى حالة فشل المفاوضات ترد الأموال وا 

مساوغ كثيرة لأنيا تعطى سمطة لمبائع عمى  اخل بالتزاماتو لا ترد أموالو إليو وىذه الضمانة ليا
 . المشترؼ عند رد المبالغ المقدمة منو



 - 188 - 

 لثانيالمطلب ا
 الالتزام بحسن النية في التفاوض

نيا مضمو  حيث من سواء ميةهالأ من كبير قدر عمى مرحمة التفاوض أصبحت دراسة أن
 المبدأ ىذا أنحسر عندما تطورىا حيث من أم التعاقد حرية مبدأ يسوده كان الذؼ التقميدؼ
 العقد تنفيذ بمناسبة القانون  يفرضو مبدأ يعد لم الذؼ النية حسن مبدأ هى آخر مبدأ لمصمحة
نما فحسب  حسن مبدأ، ف العقد تكوين نطاق في القانون  قبل تفرضو العدالة مبدأ أيضاً  أصبح وا 
  .(25)والآداب العام النظام مخالفة عدم وكذلك والعدل المعاملات استقراريؤدؼ الى  النية
خول في عممية التفاوض يعتبر الالتزام بالتفاوض بحسن نية من أىم الالتزامات الناشئة عن الدو 

فيو دائن ومدين ومحل يرد عميو، ويمزم المتفاوض بالقيام ف،  فيو التزام تبادليباعتبارىا عقدا 
يييمن عميو مبدأ سمطان الإرادة، والعقد شريعة المتعاقدين. كما .(26)بعمل أو الامتناع عن عمل

، فإرادة الطرفين قد اتجيت إلى (27)إلا أن التعامل بموجب مبدأ حسن النية، قد شكل عمييما قيدا
كل متفاوض يتوقع بدوره من الآخر حسن النية في التفاوض فإنشاء ىذا الالتزام عمى عاتقيما ،

لا لما أقدم عمييا ، فمو فرض أن أحدىما كان يعمم بأن الطرف الآخر لن يتفاوض معو بحسن  وا 
نسبة لباقي الالتزامات الأخرػ نية لما أقدم ىو بدوره عمى التفاوض معو.كما و يقال ىذا بال

، وبالتعاون، وبالمحافظة عمى (28)المتفرعة عن الالتزام بالتفاوض بحسن نية، كالالتزام بالإعلام
السرية، فيي كميا التزامات حقيقية ناتجة عن التفاوض، مصدرىا العقد الذؼ نشأ باتفاق 

تزامات لم تكن قائمة في ذمة الطرفين، وىذا الكلام يتفق مع المنطق والواقع، لأن تمك الال
الطرفين قبل الدخول في عممية التفاوض، ولولا اتفاقيما الصريح أو الضمني عمى الدخول في 

 التفاوض لما نشأت ىذه الالتزامات في ذمتييما .
 تتضمن لا أن ىذه الفكرة حيث النية، حسن لفكرة وموحد عام تعريف إيجاد يتعذر أنو إلى ونشير
 تدور موضوعي، والأخر شخصي ماهأحد مختمفين، بمعنيين القانون  حيز دخلت بل واحد، معنى

 ليذه الفكرة  الشخصي يأخذ بالمفيوم القانون ف.الفكرة ليذه القانونية التطبيقات سائر حوليما
 أو ما، ظرف أو بواقعة الجيل في ذىنية تتمثل أو نفسية حالة النية باعتباره بحسن يعتد عندما

 فكرة فأن وبيذا المفيوم (32) شخص ما نهذ في يتولد الذؼ المغموط أو الخطأ الاعتقاد ؼه
 تعريفيا عمى ىذا ويجرؼ  محض، سمبي بطابع تتسم ذاتية أو شخصية فكرة تبدو النية حسن
  .العمم عدم أو الجيل من نوعاً  باعتبارىا النحو
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 ىو المفيوم الموضوعيو  التعاقدية ، الإرادة مجال في المعتمد المفيوم فيو الأخر المفيوم أما
 من تتطمب خالصة، أخلاقية فكرة لمسموك ، فيو يراىا النية باعتبارىا قاعدة لفكرة  حسن
 أخلاقي فحسن النية ضابط معاملاتيم، وبيذا المعنى في والأمانة النزاىة مراعاة الأشخاص

 في لحياةا تقتضيو الذؼ الحسن لمسموك وفقاً  ومجرد، موضوعي نحو عمى تقديره يجرؼ  لمسموك
 .(32)المجتمع

 إلى بالنسبة أما ،(31)صريح قانوني نص بمقتضى المتقدم يفرض بمعناه النية حسن مبدأ أن
 في النية حسن صراحة يفرض خاص نص يوجد لا فغالباً  دالمميدة لمعق مفاوضاتال مرحمة

 كما رط،مف أخلاقي بطابع يتسم المبدأىذا  كان ولما.المرحمة ىذه في الأطراف بين العلاقات
 تقتضي القانونية ضرورات الصياغة فأن لذا ، أثاره ترتيب لمغاية عند غامضة حدوده تبدو

 مجال في أثرىا الأخلاقي تؤتي أن النية حسن لفكرة يمكن فلا تحديداً، أكثر مضموناً  إعطاءه
 شرعالم عمى فأن ،عميو(32) ومحددة واضحة ومفاىيم قواعد خلال من إلا التعاقدية قبل الروابط
 أن المتفاوضة الأطراف وعمى ،لمسموك بوصفو قاعدة النية بمبدأ حسن الأخذ يفرض أن العراقي
 التي الالتزامات يخالف من محاسبة في سندا المتفاوضون  سيجد ثم التفاوض، ومن عند تراعيو

 ( 15١ المادة) نص تعديل العراقي عمى المشرع نقترحيو وعم .التفاوض عند النية حسن يفرضيا
 حسن مبدأ يفرضو بما الالتزام يجب -1الآتي:  النحو عمى لتكون  العراقي المدني القانون  نم

 أشتمل لما طبقاً  العقد تنفيذ يجب-2 في مرحمة المفاوضات المميدة لمعقدالتزامات  من النية
 .المتعاقد ألزام عمى العقد يقتصر ولا -3 النية حسن يوجبو ما مع تتفق عميو وبطريقة

بحيث يمتزم الأطراف بالتفاوض  (33)جب احترام مبدأ حسن النية والالتزام بمقتضياتووعميو يتو 
بالطريقة التي تحتميا الأمانة والشرف والنزاىة في التعامل، فطالما كان ىناك اتفاق عمى 
التفاوض، فإن ىذا الاتفاق يجب تنفيذه بحسن نية من قبل الطرفين طوال مراحل التفاوض 

بدايتيا وأثنائيا وحتى نيايتيا. والالتزام بالتفاوض بحسن نية يجد مصدره المختمفة، أؼ منذ 
المباشر في اتفاق التفاوض، فيو ليس التزاما قانونيا مباشرا وانما ىو التزام إرادؼ، يفرضو 

. (34)الاتفاق الذؼ تم بين أطرافو ، ولذا فإن المتفاوض يسأل عند الإخلال بو مسؤولية عقدية 
لجدل الذؼ أثير حول الأساس القانوني للالتزام بالتفاوض بحسن نية، والذؼ وبذلك نتفادػ ا

 مرجعو خمو التشريعات الوطنية لأؼ نص ينظم مرحمة المفاوضات. 
والالتزام بالتفاوض بحسن نية ىو التزام بتحقيق نتيجة وليس ببذل عناية، بحيث يمزم كل طرف 

ش والخداع، وما يعرف من كتمان تدليسي، بإتباع المسمك المألوف والمعتاد، بعيدا عن الغ
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. فمن (35)ومناورات تفاوضية، ومفاوضات إعاقة وتجسس، تتنافى مع ما يقضي بو ىذا المبدأ
دلائل إنتفاء حسن النية عند بدء المفاوضات، الدخول فييا من جانب أحد الأطراف دون أن 

ح أفكار غامضة تشتت فكر الطرف تكون لديو النية الحقيقية والرغبة الجادة في التعاقد ،او طر 
الآخر، كما يعتبر السكوت التدليسي عن الإدلاء بمعمومات تؤثر في الوصول إلى إتفاق ، 
طالة أمد التفاوض مع العمم بصعوبة الوصول إلى إتفاق، أو بث الأمل في نفس  والتسويف وا 

مفاوضات ، وكذلك الطرف الآخر في الوصول الى اتفاق نيائي مع أنو قد إتخذ قرارا بقطع ال
عدم إحترام الوقت المحدد لكل مرحمة من مراحل التفاوض، أو العدول عن الإيجاب أو العرض 
ثارة عقبات كرفع الثمن أو السعر بطريقة جائرة تدفع الطرف  بعد قبولو من الطرف الآخر وا 

لنيائي، الآخر إلى إنسحاب في وقت كانت فيو المفاوضات عمى وشك الإفضاء إلى إبرام العقد ا
السموك الإستفزازؼ والإستعلاء بإشعار الطرف الآخر أنو داخل في مفاوضات غير  كما ان

نيائيا قبل مدتو  ومتكافئة مما يصيبو بالإحباط الشديد  يدفعو إلى الإنسحاب من المفاوضات وا 
 . (36)من علامات إنتقاء حسن النية أثناء سير المفاوضات

 المطلب الثالث
 المعلومات ن وتقديمالالتزام بالتعاو

لكي يتحقق الوفاء الكامل بالإلتزام الأساسي الناشئ عن عقد التفاوض، يمزم توفر تعيد الأطراف 
والمتمثمة بابرام العقد النيائي . حتى تتحقق الغاية من المفاوضات البناء والمثمر بينيما  بالتعاون 

لعقود التي ترفض استئثار أحد ويعتبر واجب التعاون شكلًا من اشكال حسن النية في ابرام ا
طرفي العقد بالفائدة عمى حساب الآخر . بل يجب ان يتعاون الطرفان سوياً لموصول الى افضل 

  اتفاق بينيما .
وعادة لا يتم النص الصريح، كتابة أو شفاىة، عمى الإلتزام بالتعاون والمساعدة المتبادلة، بل 

تحديد مواعيد لجمسات التفاوض ، واحترام ون في يفترض وجوده ضمنا، ويتجسد الإلتزام بالتعا
المواعيد المقررة ، اضافة الى تحديد اماكن لمتفاوض يكون يسيراً عمى المتعاقدين الوصول الييا 
و ابداء المرونة الممكنة وعدم التصمب والالتزام بالجدية والاعتدال في مناقشة العروض وعدم 

المبادرة الى كما انو لابد من اشات وتقديم العروض .رفضيا دون مبرر اثناء الاجتماعات والنق
تقديم كافة الوثائق والمستندات اللازمة الى الطرف الآخر ، وعدم الامتناع عن ذلك دون مبرر 
مشروع ومواصمة التفاوض والاستمرار فيو لحين نجاح المفاوضات والتوصل الى صياغة بنود 
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بب عدم قدرة الطرفين عمى التوصل الى اتفاق جديدة لمعقد ، او اعلان انياء المفاوضات بس
. وعمى كل حال، فإن الإلتزام بالتعاون لا يعدو أن يكون تطبيقا من تطبيقات مبدأ حسن جديد

النية في مفاوضات العقود ، وبالتالي فيو التزام عقدؼ ببذل عناية يفترض وجوده، ولا يمزم 
 قائماً  بالتعاون  الالتزام ويظل لعقدية.النص عميو صراحة، والإخلال بو يستوجب المسؤولية ا

 حصر، تحت التعاون  صور تندرج ولا النتيجة المرجوة، إلى الوصول التفاوض بغية مرحمة طوال
  .(37)لازم فيو العممية التفاوضية سير يحتاجو ما فكل

و الأخبار، ولعل أىم تطبيق للإلتزام بالتعاون، إن لم يكن التزاما مستقلا، نذكر الإلتزام بالإعلام أ
 العقدية المفاوضات في مرحمة المتعاقدان يمزم أن العقد تكوين في حسن النيةمبدأ  شروط منف

 كل عمى إذ الإرادة، عيوب من الرضا حمايةوذلك ل لمتعاقد الضرورية المعمومات كتمان بعدم
ل أحد ومرجع ذلك أن ىذا العقد قد يقب .(38) بالعقد مستنير رضا صدور يحرص عمى أن متعاقد

أطرافو عمى إبرامو، وىو ليس عمى قدم المساواة مع الطرف الآخر، إما بسبب عدم درايتو أو 
ما بسبب طبيعتو، أو صفة المتعاقد الآخر، التي تجعمو متفوقاً  خبرتو بالشيء محل ىذا العقد، وا 

ام العقد عميو بسبب كونو محترفاً أو محتكرا لتكنولوجيا معينة تفرض إذعان الطرف الآخر، لا بر 
 تتولد أن إلى المتفاوض عن المعمومات بعضحجب  يؤدؼ فقد، (42) دون استعلام أو مناقشة

 وتؤدؼ ستنجح المفاوضات وىم بأن ونفس في يقوم وأن أؼ بالمفاوضات، حقيقية غير ثقة ولدي
 .والجيد والمال الوقت ضياع إلى يؤدؼ مما ، ذلك خلاف الحقيقة أن حين في العقد، إبرام إلى

والاخبار بالمعمومات من أحد طرفي التفاوض إلى الطرف الآخر يبدو حاسما لجلاء الرؤية 
تخاذ القرار الملائم بناء عمى رضاء مستنير حول الظروف والوقائع المتعمقة  بالعقد والتفكير، وا 

 ويرتكزبالشفافية أؼ الصدق والوضوح في تقديم المعمومات المزمع إبرامو، ويرتبط ىذا الالتزام 
 المقترحة التعاقدية العممية ملائمة مدػ حول تدور البيانات فيذه ،والمكاشفة  المصارحة عمى
 متوافر غير قيدق فني تخصص إلى تحتاج المقترحة العممية كانت أذا النواحي خاصة كل من
 العدالة يجافي مامف ويجب أن تكون المعمومات المقدمة كاممة وأمينة وحقيقية. المتفاوض ، في
،  بيا لو يفضي فلا العقد في الآخر لمطرف ضرورية معمومات المتعاقدين أحد لدػ تكون  أن

 لنا وتظير .العقدية المفاوضات مرحمة في المعمومات بتقديم التزام بوجود الفكرة سادتىنا  ومن
 في المشرع حرص حيث عام، منظور من العراقي القانون  نطاق في الالتزامات تمك دراسة فائدة
 عاماً  مبدءاً  الحق استعمال في التعسف من وجعل النية حسن مبدأ حماية عمى المدني قانوننا
 مرحمة في التزام وجود فأن ثم ،ومن (42)العقدية المراكز تختل عندما الضعيف المركز لحماية
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 حسن مبدأ حماية العراقي عمى وحرص المشرع ينسجم المعمومات بتقديم العقدية المفاوضات
 .العقدؼ التوازن  عمى والحفاظ النية
 حيث الحديث العصر الالتزام بالاعلان في مرحمة التفاوض امر ينسجم مع تطورات أقرار ولعل
 السمع عرض في الإعلان ويستخدم المنزلية والأدوات كالسيارات المستعممة الأشياء بيع يسود

 الناس حاجة لمحاولة استغلا ضد وقاية بمثابة يكون  نظام وىذا يستوجب وجود كبيرة، بصورة
 بالشيء الخاصة بالمعمومات تزويد المشترؼ  دون  الحياد عمى والوقوف الأشياء بعرض بالاكتفاء

كما   .لا أم التعاقد حاجتو في يمبي الشيء كان ىذا إذا فيما العمم من بويتمكن  الذؼ النحو عمى
 نتيجة ضرر قولح أذا التعويض عمى الحصول في الفرصة لمشخص يتيح الالتزام اقرار ىذا أن
 العقد،سواء لإبرام الضرورية بالمعمومات تزويده في اللازمة العناية معو يتفاوض من بذل عدم
 يصدر أن دون  العقد أبرم أم المعمومات تمك عمى حصولو لعدم العقدية المفاوضات قطع في
 .(41)بالتعاقد مستنير رضا منو

أو الالتزام بالتبصير ، أوالالتزام بالأفصاح ،  ويسمى الالتزام بالاعلام ايضاً بالالتزام بالأخبار
وذلك حتى يكون كل منيما عمى عمم ودراية بكل ما يطرأ عمى العقد من تغير ويتمكن من تقديم 

فقد  ،.ويتم  الاعلام في الواقع بطرق متعددة ئمة بغية التوصل الى اتفاق جديد العروض الملا
 ،(42)يتم بالأخبار المباشر لمطرف الآخر بكل ما يعممو المتفاوض من حقائق ووقائع ومعمومات

وقد يتخذ الالتزام بالاعلام ، وىذا ما يسمى بالأعلام المحض ،وقد يتم ذلك بتقديم بيانات مكتوبة 
يضعيا  صورة تحذير وتنبيو الطرف الآخر بوجود مجموعة مخاطر مادية وقانونية ، وذلك حتى 

وتسمى ىذه الصورة الخاصة من الالتزام بالأعلام  ،ىذا الأخير في حساباتو أثناء التفاوض 
والمشورة والارشاد الى الطرف لتزام بالأعلام في صورة تقديم النصح كما قد يتجمى الا ،بالتحذير

بقة الآخر في مسائل معينة يكون احد الطرفين ذؼ خبرة فييا نتيجة ابرامو صفقات أخرػ سا
 مماثمة أو نتيجة احترافو الميني ، ويسمى عندئذ بالألتزام بالنصيحة  .

فذىب بعضيم الى اعتباره التزاماً بتحقيق نتيجة ىي  (43)واختمف الفقو حول طبيعة ىذا الالتزام   
لذلك ،  ،احاطة الطرف الآخر عمماً بكل الحقائق والوقائع والاحداث والمعمومات المتعمقة بالعقد 

المدين مخلًا بيذا الالتزام متى امتنع عن ذلك دون مبرر مشروع ، بينما اعتبره القسم الاخر يعد 
التزاما عقديا ببذل عناية، وفق ما يذىب إليو الرأؼ الراجح في الفقو، ويؤيده القضاء. فالمدين 

فاوضة، يمتزم باعلام وتزويد الدائن بكافة البيانات التي تؤدؼ لتمكنو من معرفة الشيء محل الم
ىذا ، و  من حيث استخدامو، والخطورة الكامنة فيو، إلا أنو لا يضمن تحقيق النتيجة المرجوة منو
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ن الإخلال بو يستوجب  الالتزام يفترض وجوده دون حاجة لمنص عميو في العقد . كما وا 
 المسؤولية العقدية. 

 من معين مى حدع يقتصر بل مضمونو، في مطمق بالتزام ليس الالتزام أن ىذا إلى ونشير
المعمومات  يجيل ىذه الأخر الذؼ المتعاقد رضا في مؤثرة تكون  التي بالعقد المتصمة المعمومات

 الحالات في الالتزامىذا يقيد  ،كما (44)جانبو  عنيا من للاستعلام وسائل يممك مشروعا ولا جيلا
 حكم إلى استناداً  سرية تعد تيال والبيانات المعمومات بعدم إفشاء ممزماً  وب فييا المدين يكون  التي

 أتفاق. أو قانوني
 قد تظير بشكل أن اىميتو من الرغم عمى العقود، من معيناً  عقداً  يخص لا الالتزام أن ىذا كما

 لديو مقومات بوصفو محترفا تتوافر بالبائع كبيرة ثقة يولي بيا المشترؼ  التي العقود  في متزايد
يتعامل  التي السمع استخدام مخاطر عن علاملابأ الالتزام رعمى الاخي يوجب بما والدراية العمم
 .وسلامتو المشترؼ  لأمن حماية وذلك فنياً  معقدة وتكون  بيا

 أحد في الوقوع من المدين حماية رضا إلى يؤدؼ في مرحمة التفاوض بالأعلام الالتزام واذا كان
مواجية  يتمثل فيأقراره  نم اليدف أن بل لحماية الرضا، بالأصل ينشأ لم ولكن الرضا، عيوب

 بينيما والالتزامات الحقوق  تحديد عند العقد طرفي بين التوازن  من قدر وتحقيق الفادح الاختلال
 .(45)التوازن  تحقيق ىذا من التقميدية النظريات فيياتعجز  حالات بوجود عرفنا إذا خصوصاً 
 أن يثبت أن المتعاقد أستطاع أذا اثبات الخطاصعوبة  يزيل قد في المفاوضات بالأعلام فالالتزام
 الضرورية والبيانات بالمعمومات بأعلامو الأخر المتعاقد قيام عدم ىو الغمط وقوعو في سبب
بالالتزام  الإخلال عن المدنية المسؤولية نشوء نتصور أن الممكن منولذلك فانو .العقد إبرام وقت

 في يوجد لا عمما انو .(46)أصلا  الإرادة تعيب عدم من الرغم بالاعلام في المفاوضات عمى
المميدة لمعقد  المفاوضات مرحمة في لمطرف المذعن حماية أؼ العراقي المدني القانون  نصوص

 صلاحية القاضي منح خلال من تتم العراقي المدني في القانون  المذعن الطرف حماية أن بل ،
 الغموض تفسير خلال من أو منيا، المذعن الطرف إعفاء أو في العقد التعسفية الشروط تعديل
 .(47)المذعن الطرف لمصمحة العقد في

 المطلب الثالث
 السرية على بالمحافظة الالتزام

استنادا الى مبدأ حسن النية في مرحمة المفاوضات يمتزم الطرفان بالمحافظة عمى الاسرار التي 
 المعمومات عمى أطمع ؼالذ المتفاوض امتناع الالتزام ويعني ىذا، يطمعان عمييا اثناء التفاوض
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بالمفاوض  الضرر يمحق ذلك كان إذا لمنفعتو، استغلاليا أو منيا الاستفادة أو لمغير إفشائيا من
  . (95) المعمومات هذه بو تعمقت الذؼ الأخر

، فغالبا ما يحتاط الكتمان طي في تجرؼ  عمنية غير المفاوضات تكون  أن بالسرية يقصد ولا
مقاء نفسييما لأن ليما مصمحة مشتركة في ذلك، وانما المراد من لذلك أطراف التفاوض من ت

 اليندسية أو أو الفنية المعمومات في السرية السرية ىو ما يكمن في المعرفة الحديثة ذاتيا،اؼ
الكشف عن فمن المتصور  , (52)عمييا الاطلاع لممتفاوض المفاوضات أتاحت التي الكيمياوية

وبذلك يطمع الطرفان عمى مجموعة من الاسرار  طرف الآخر،العديد من الأسرار من طرف لم
خاصة فيما يتعمق بالقدرة المالية لكل منيما ،  وصولا إلى إتفاق،الخاصة بيما أثناء التفاوض، 

وحجم ومصادر الحصول عمى المواد الاولية واسواق تصريف الأنتاج والآلية المتبعة في ذلك ،
ولاشك ر الأخرػ التي تتصل بالكيان المادؼ، والمعنوؼ لو.وسائر الأسرا تعاملات أحد الطرفين،

في ان اطلاع الغير عمى تمك الاسرار قد يؤدؼ الى الحاق  الضرر بالمتعاقد الآخر . كما أن 
قيام أحد الطرفين بأستغلال تمك الأسرار لحسابو الخاص ودون موافقة الطرف الآخر يعد اخلالًا 

  .بالالتزام بالسرية 
 يدفع العقود ففي ىذه الفنية، المعرفة نقل عقود مفاوضات في خاصة أىمية الالتزام ويكتسب ىذا

 أجل من ثمن من ما يدفعو بين يوازن  هىو عمييا الحصول سبيل باىظا في ثمناً  المعرفة طالب
 أستعمميا أو أفشيت ىذه الاسرار لمغير ما فاذا، وعمي ستعود التي المنافع وبين عمييا الحصول

 يمتزم لا الشخص أن العامة القواعد حسب والأصل (52)بالضرر مالكيا أصيب نفعتو،المفاوض لم
 ويمزم أتفاق أو قانوني نص وجد إذا إلا ،بها عمم التي سرية المعمومات عمى بالمحافظة
 . (51)تالمعموما سرية ىذه عمى بالمحافظة

التي  المعمومات سرية عمى بالمحافظة يمزم المتفاوض العراقي المدني القانون  في نص يوجد ولا 
 إفشاء بعدم منيما كل التزام عمى المفاوضات طرفا إذا أتفق إلا المفاوضات، أثناء عمميا

وعادة ما يتفق طرفا التفاوض لمصمحتو ،  استعماليا أو المفاوضات عرفيا أثناء التي المعمومات
بالحفاظ عمى سرية في إتفاق خاص مستقل ، أو بإدراج بند في عقد التفاوض عمى الإلتزام 

المعمومات التي تم تداوليا والكشف عنيا خلال المفاوضات ، سواء نجحت المفاوضات وتم 
التوصل الى العقد النيائي أم إخفقت ، بل يقول البعض أن الالتزام بالسرية التزام عام في نطاقو 

ت، ويسرؼ من وقت وفي مدتو، فيو يشمل كل الأسرار التي تم الادلاء بيا قبيل واثناء المفاوضا
إذاعة تمك الأسرار فيما بين المفاوضين وحتى بعد إنتياء المفاوضات سواء أُبرم العقد أم لم يبرم 

 ولمدة يتفق عمييا .
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ويعد الالتزام بالسرية التزاماً بتحقيق نتيجة معينة ، اذ يمتزم المتعاقد بالحفاظ عمى سرية  
عمى ليا لحسابو الخاص والا تحققت مسؤوليتو المعمومات وعدم افشاءىا الى الغير او استعما

 أتفاق يوجد لم أذا الحكم ما لكن. (52)أساس الإخلال بالتزام عقدؼ، طالما وجد إتفاق عمى ذلك 
 المعمومات سرية عمى بالمحافظة المفاوض ألزام عدم الالتزام ؟ فيل يعني ذلك  أنشاء ىذا عمى

 فالأساس ان وجوده، في يؤثر لا الالتزام عمى ىذا الاتفاق غياب التي عرفيا ؟وللاجابة نقول أن
(46)النية حسن مبدأ المعمومات ىو سرية عمى بالمحافظة الالتزام مصدر

وقد يقرر قانون العقد .  
أنو لا يمزم الإتفاق الصريح عمى الإلتزام بالحفاظ عمى سرية المعمومات، حتى يمتزم بو طرفا 

رض وجوده بغير حاجة إلى نص، مما يمكن إعتباره من التفاوض، بل يعتبر التزاما عقديا يفت
 . (54)مستمزمات العقد

وقد يظير لنا ان ىذا الالتزام وكأنو يقع عمى عاتق المشترؼ فقط دون البائع، ولكننا نرػ عكس 
ذلك، إذ بالإمكان مده ليشمل البائع أيضا، وليكون التزاما متقابلا. صحيح أن النصوص 

نما اعتبرتو التشريعية لم تشر إلى ذ لك الالتزام باعتباره التزاما متقابلا في مرحمة التفاوض، وا 
كذلك في مرحمة التعاقد، كما أن الفقو أيضا لم يشر إليو، والدليل عمى ذلك أن ىذا الالتزام يعد 
تابعا للالتزام بمبدأ حسن النية ومتفرعا عنو، وبالتالي كيف يكون الالتزام بالاعلان متقابلا بينما 

لتزام بالسرية ليس كذلك، كما وان ما يفضي بو المشترؼ لمبائع من معمومات لا يجب التقميل الا
من شانيا دائما، فقد تكون ذات طابع سرؼ، ومن ثم قد تكون أيضا أجدر بالحماية مما أفضى 
بو البائع . فالمشترؼ يفضي لمبائع بما يكون قد أبرمو من اتفاقات سابقة تؤثر في الاتفاق الذؼ 

، ويفضي لو (55)جرؼ المفاوضة بشأنو، وذلك بالقدر المستطاع الذؼ لا يحدث ضررا ت
أيضا)خاصة في مجال عقود نقل المعرفة الفنية( بالمعمومات المتاحة لو والخاصة بالظروف 

معمومات يجب الالتزام بالمحافظة  ياكم ىذهو الفنية في دولتو وأىدافيا في التنمية وتشريعاتيا .
ن قبل البائع. وعميو فإننا نعتبر ىذا الالتزام التزاما متقابلا ومن ثم يتوجب عمى عمى سريتيا م

المشترؼ أن يحتاط بذات الضمانات المقترحة لمبائع كي يضمن سلامة المحافظة عمى سرية 
  . (56)المعمومات التي سيفضي بيا لمبائع

لطرفان بالحفاظ عميو وعدم البوح وقد يثور التساؤل عما يعد من المعمومات سرياً وبالتالي يمتزم ا
بو الى الغير دون مبرر مشروع ؟ وللاجابة نقول :أن اطراف التفاوض يقومون احياناً في 
المراحل الاولى لعممية التفاوض بتنظيم ذلك في اتفاق خاص، وبخلافو يمكن الرجوع الى طبيعة 

كن اعتبار المعمومات المعمومات في كل عقد ، والظروف المحيطة بالأطراف .وعموماً ، يم
سرية اذا كان الافصاح عنيا الى الغير او أستعماليا لحساب المتعاقد الخاص يؤدؼ الى الحاق 
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اضرار مادية أو معنوية بالمتعاقد الآخر ، ويدخل في نطاق الضرر المعنوؼ ، ما يمحق 
نتيجة  بالمتعاقدوكذلك الاضرار النفسية التي قد تمحق  ،ية أو التجارية من أضراربالسمعة المال

 ، اوليما تتمثل فيالى نوعين المعمومات تقسيم بشكل عام يمكنو الكشف عن معمومات معينة. 
 تكون  التي المعمومات اما النوع الثاني فيي .السرية طابع صاحبيا عمييا أسبغ التي المعمومات
مدي  ةقضي كل ظروف حسب الموضوع قاضي ويقدر .الإعلان أو لمنشر قابمة غير بطبيعتيا

 أن النية حسن مبدأ يقتضي التي المعمومات نوع من ؼه المفاوض أعمنيا التي المعموماتكىن 
 .(57)السرية عمى بالمحافظة يشمميا الالتزام
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 المبحث الثالث
 التفاوضزام الاصلي بالمسؤولية عن الإخلال بالإلت

تحت  يا ويقع المخالف لياترتب المفاوضات عمى عاتق اطرافيا التزامات متبادلة، يتعين إحترام 
 ىو الذؼ يحدد معنى الإخلال بالإلتزام الأصمي بالتفاوض طائمة تحمل تبعة المسؤولية.والقانون 

وسنوضح من خلال قطع المفاوضات ، ومفيوم واجب الإستمرار في التفاوض بحسن نية.
ب عمى ثبوت المسؤولية المترتبة عن الاخلال بيذا الالتزام اضافة الى بيان الجزاء المترت

 المسؤولية في المطمبين التاليين:
 المطلب الاول

 قطع المفاوضات العقدية
الطرفين  من كل بو يقوم مادؼ عمل مجرد المفاوضات أن التقميدؼ، وفقا لممفيوم العامة القاعدة
أن كل  أؼ ، قانوني أثر أؼ عميو يترتب وبذلك لا القانوني التصرف مصاف إلى يرقى لاوىو 

 مسؤولية ولا يريد الذؼ الوقت في العقدية المفاوضات قطع الكاممة في بحريتو تفعمتفاوض يح
  .(58)جدؼ لسبب عدل أنو بإثبات يكمف لا بل عدل، من عمى

ذا  قطع في الكاممة المتفاوض حرية مبدأ عمى قائماً  المفاوضات لقطع التقميدؼ المفيوم كان وا 
 لا مباحاً  عملاً  كان وأن المفاوضات قطع أن رػ ي ذلك مع فأنو فييا، الاستمرار أو المفاوضات

تطبيق  إلى يؤدؼ بخطأ يقترن  قد أنو إلا أجرائو، في المتفاوض حرية إلى استناداً  خطأ يكيف
  .التقصيرية المسؤولية أحكام
 مادية باعتبارىا وقائع إلى المفاوضات ينظر ظل انو فرغم القضاء، موقف في تطور حدث وقد
 لم أذا المسؤولية، معو تقوم تقصيرياً  خطأ ذاتو بحد المفاوضات عن العدول يعتبر بدأ أنو إلا
 بدون  المفاوضات قطع مجرد من يجعل الذؼ الأمر .(62)النية حسن متطمبات مع منسجماً  يكن
 التقصيرية المسؤولية بو تقوم بيذا المبدأ أخلالاً  أخرػ، وقائع بو تقترن  لم وأن مشروع، مبرر
 عن بالتعويض المفاوضات قطع المتفاوض الذؼ لمطالبة الأخر المتفاوض امأم الباب تفتح التي

 .ذلك جراء من بو لحقت التي الأضرار

 وبين المفاوضات قطع في التامة الحرية بين واضح تناقض يوجد ويرد عمى ىذا الاتجاه انو
 اوضاتالمف قطع أقترن  أذا المتفاوض بمسؤولية الاعتراف التناقض هذا يزيل تطورىا ، ولا

 لمقواعد إخضاعو ثم ومن المفاوضات، خارج الخطأ وجود ىذا عن البحث يعني ذلك لأن بخطأ،
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 شرطاً  ليست المفاوضات أن إلا المفاوضات، بمناسبة يقع كان وأن اؼ ان الخطأ،  العامة
 لوقوعو.

 لأن التقصيرية، قواعد المسؤولية مع تتفق لا العدول عن الخطأ استقلال اشتراط فكرة أن كما
 ظروف بنفس المحاط المعتاد الرجل سموك عن الانحراف أساس عمى يقوم فييا الخطأ عنصر
 مما المعتاد الرجل سموك عن انحراف المفاجئ ىو العدول فأن وفي لاشك ومما الخارجية، الفاعل
 .(62 (التقصيرية المسؤولية بو تقوم تقصيرياً  خطأ يشكل

 عمى يشجع تقصيرية مسؤولية المفاوضات مرحمة في يةالمسؤول اضافة الى ما تقدم فان اعتبار
 المسؤولية قواعد أن حين في المضرور المتفاوض حقوق  ضياع إلى ويؤدؼ بالمفاوضات العبث
 المادؼ الطابع إضفاء لفكرة الموجية الأخرػ  الانتقادات الخطأ ، ومن أثبات لو سيلت العقدية
 عن التعويض جسامة المفاوضات ىو في يريةالتقص المسؤولية بقواعد والأخذ المفاوضات عمى

 سواء كمو المباشر الضرر التقصيرية المسؤولية في العامة لمقواعد وطبقاً  يشمل بحيث الضرر،
أنيا  كما المفاوضات، في الدخول من الناس ينفر أن شأنو من متوقع،وىذا غير أم متوقعاً  أكان
 وىي المفاوضات فترة أثناء المسؤولية فأن رػ أخ وبعبارة السميم، المنطق مع تتنافى غريبة نتيجة
التعاقد  بعد ما مرحمة في المسؤولية من جسامة أكثر تكون  التعاقد عمى السابقة المرحمة من جزء

، فينا  فحسب المتوقع المباشر الضرر عن التعويض ويكون  العقدية حيث تنيض المسؤولية
 من النيائي العقد يتم فييا لم رحمة م من أكبر التعويض مقدار يكون  كيف إذ الغرابة تكمن
 . جميع أثاره ورتب  كاملاً  النيائي العقد فييا ولد مرحمة
 المفاوضات قطع مفيوم جوىر تطور أن في الراؼ القائل مع نتفق فأننا ذكره سبق ما عمى وبناءً 

 إخضاع أساس عمى وذلك خطأ، ذاتو المفاوضات قطع تكييف أمكانية يكمن في العقدية
 يتعامل أن متفاوض كل عمى النية حسن مبدأ يفرضحيث  (61) ، النية حسن لمبدأ ضاتالمفاو 
اعتبار  نحو التوجو وليذا ظير.المفاوضات في تتبمور التي الثقة وفق عمى الأخر المتفاوض مع

 الباب فتح يمكنيا  التعاقد ، فحرية خطأ أنو عمى المفاوضات قطع لتكييف معياراً  بالثقة الإخلال
 في حقيقية نية دون  والمال والجيد الوقت لإضاعة بسيولة مما يؤدؼ جادة غير اتلمفاوض
 أو السوق  استطلاع أو الدعاية سوػ  تبتغي لا مغرضة لمفاوضات المجال تفتح وقد .التعاقد
 ضرراً  يسبب بما أسراره، وكشف الآخر الطرف نشاط حجم عمى التعرف أو لمتعاقد فرص تفويت
،  نفقات كثيرة، و شاقاً، جيدا وتقتضي طويلًا، وقتاً  تتطمب المفاوضات كانت كمما جسامتو تزيد

 إلى يؤدؼ قد .الا ان ىذا المعيار الحديثة العقود من كثير في المفاوضات سمة وىذه ىي
 أنو حين في كاممة، التعاقد حرية فيو تنعدم الذؼ عمى النحو المسؤولية أحكام تطبيق في التوسع
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نما تفاوض الميمل،الم حماية المقصود ليس  وجديتيا لذلك المفاوضات استقامة عمى المحافظة وا 
 الثقة وجود أقرار يجدر فلا بضوابط، تطبيقو يحاط أن المعيار لاعتماد ىذا الضرورؼ  من كان
 ومشروعة جدية ثقة وجود من لمتأكد الوقائع تحميل من لابد بل تمقائياً، نتائج من أليو تؤول وما

 في الثقة متطمبات من كان ولما ، المفاوضات أطراف سموك عن نشأت بالمفاوضات ومعقولة
 المحيطة الظروف من تستخمص أن لابد المشروعية فأن مشروعة، تكون  أن العقدية المفاوضات

 بالالتزام فالإخلال .المفاوضات قطع في المتضرر ؤىلاتلم وتبعاً  (62) ذاتيا المفاوضات بوقائع
 وذلك توقفيا، إلى عممياً  يؤدؼ المفاوضات مرحمة المثال( أثناء بيلس )عمى بالمعمومات بالإدلاء
يحتاجيا لكي  ضرورية معمومات عنو يخفي الأخر المفاوض أن المتفاوضين أحد يشعر عندما
 عن الآخر المتعاقد تخمف لأن مشروعاً، المفاوضات وقف يعتبر فينا ،ضوئيا قراره في يتخذ

نما عاتقو، عمى مسؤولية أية وبالتالي فلا تترتبلو ،  مبرر لا بالمعمومات الإدلاء  تقع وا 
. بقطعيا فتسبب التعاقد قبل بالمعمومات الإدلاء عن تخمف الذؼ المفاوض عاتق عمى المسؤولية

 وفيما القطع، تكييف ىذا معيار حول أذن يثار السؤال فأن لذاتو، خطأ المفاوضات قطع دام وما
 محدد ليذا الخطأ. وصف كان ىناك أذا
 لا .اذ أن أم المتفاوض للأضرار لدػ في مجال المفاوضات يتمثل في مدػ وجود نية الخطأ 

 تركت ،ولمخطأ  محدد تعريف وضع إلى تعمد لم العراقي التشريع ومنيا التشريعات معظم
 لم بدوره الفقو أن المدنية، كما المسؤولية أركان ميما من ركناً  والقضاء باعتباره الفقو إلى تعريفو

 بصورة وتعريفات تعددت لذا التعاريف، من طائفة أورد بل لمخطأ، مانع جامع تعريف عمى تفقي
 .بيم المحيطة والسياسية الاجتماعية والظروف الفكرية والميول الشخصية لمنزعات وفقاً  واسعة
 من معقولاً  قدراً  أن ىناكىذا يعني و ،  المشروعة الثقة ستغلالا بأنو الفقو من جانب عرفو وقد
 وعندما يكون  .ما عمل عمى يقدم أن لأجل الآخرين وفي نفسو في للإنسان يتوافر أن يجب الثقة

ونحن نميل الى الاتجاه  ،(63)تجاىو مسؤولين يكونون  فانيم بالآخرين الثقة إلى بحاجة الإنسان
 الحكم عن الامتناع خطأ أنو عمى المفاوضات قطع تكييف بعد المعقول من ليس القائل بانو

 بصورة الغاية لأن الأضرار، بنية يقع لم الخطأ أن بحجة ضرر من ذلك عن ينجم عويض ماتب
 نية توافر يمزم لا فأنو ثم ومن.العقاب وليس الضرر تعويض المدنية المسؤولية نطاق في عامة

 أو الأمل إشاعة بعد المفاوضات قطع لذلك يكفي بل المسؤولية، لقيام الآخر بالطرف الأضرار
 قد يكون  أن المنسحب الطرف مسؤولية لتحقق أذن الجوىرؼ  فالشرط (64) العقد أبرام في الثقة
 بار تقا ثم قطع المفاوضات مع الآخر الطرف لدػ عادة الثقة يبعث التفاوض أثناء سموكاً  أتى
 الظروف تحميل خلال من النية حسن لمقتضيات المفاوضة قطع منافاة وتثبت العقد، أبرام
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 تم أو بالعواقب، مبالاة دون  الكيد سبيل عمى القطع تم لو كما بو، حاطتأ التي والملابسات
 قطع حول كالدعاية معينة بأفعال مصحوباً  كان أو معقول، مبرر وبلا ملائم غير وقت في فجأة

 يصبح الانسحاب أن الا العقد، أبرام عمى يجبر لا المنسحب الطرف كان أذافينا  .المفاوضات
 فيو يتم الذؼ الوقت يمثل عام وبوجو.مسؤوليتو أثارة يستتبع خطأ ساتوالملاب الظروف في ىذه

،  والمسؤولية الخطأ دائرة من أقترب التفاوض، قطع تأخر فكمما خاصة ميةهأ المفاوضات قطع
 مشروع مبرر يوجد كان أذا ما تقدير يتولى الذؼ تقديرية في ىذه الحالة فيو لمقاضي سمطة و

 .لا أم المفاوضات لقطع
 عممية لتنظيم قانوني نص أؼ من خمت قد المقارنة والتشريعات العراقي التشريع أن إلى يرونش

 مجرد اعتبارىا عمى المفاوضات إلى النظر يتم فأنو الوضع ظل ىذا وفي ولذلك المفاوضات،
ذا مادية، أعمال  يتمثل بخطأ مقترناً  عدولو وكان المفاوضات من المفاوضين أحد عدل ما وا 

 يمحق نحو عمى المألوف أو المعتاد المسمك عن الانحراف بعدم العام القانوني لواجببا بالإخلال
 العراقي المشرع نص إذ التقصيرية لممسؤولية العامة لمقواعد وفقاً  مسؤولاً  كان بالغير ضرراً 

 في ذكر ما غير آخر ضرر بأؼ الغير يصيب تعد كل" أن عمى (2١4 ) المادة نص بموجب
 .التعويض توجبيس السابقة المواد

 المطلب الثاني
 جزاء الاخلال بتنفيذ التزامات مرحلة التفاوض

ذىب جانب من الفقو إلى جواز الحكم بالتعويض عن المسؤولية في مسالة  اولا : التنفيذ العيني :
قطع المفاوضات المميدة لمتعاقد عن طريق التنفيذ العيني ألا أن ىذا الرأؼ لم يمقى قبولا ، فإذا 

صل في تنفيذ الإلتزام ىو التنفيذ العيني فإنو من غير المتصور عند قطع المفاوضات كان الأ
اصل التفاوض التراضي ىو فمن قبل أحد طرفييا إلزامو بالتنفيذ العيني حيث يستحيل ذلك، 

كيف يمكن إجبار الطرف الذؼ قطع المفاوضات أو تقاعس عن الإستمرار فييا عمى  وبالتالي،
 المفاوضات، أو دفعة إلى السير فييا؟  العودة إلى مائدة

ويؤكد ىذا أن الإلتزام بالتفاوض قد يقوم ، غالبا، عمى إعتبارات شخصية ، ولذلك فمن غير 
المقبول إجبار أحد طرفي التفاوض عمى التفاوض والجموس في مواجية الطرف الآخر في جو 

برام عقد يقال عنو، فيما بعد  . (65)، أنو تصرف إدارؼ نفسي يسوده التوتر والنزاع ، وا 
كما انو لا يمكن القول بالتنفيذ العيني عند قطع المفاوضات لأنو ليس في يد القاضي قبل ذلك 
تحديد شروط العقد الذؼ يراد بو أن يعقد جبرا عمى أرادة المتفاوض الذؼ قطع المفاوضات ، 
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 تفقبرام عقد لم تفسمطة القاضي ميما بمغت من قوة لايمكن أن تحل محل أرادة الطرفين لإ
 أنعقاده فإذا كان العقد تصرفا قوامو الإرادة فكيف يعقد بدونيا.  عمىالأرادتان 

مما تقدم يبدو القول بإمكان المجوء الى الحكم بالغرامة التيديدية لدفع الطرف المتقاعس أو الذؼ 
الأمر قطع بالفعل المفاوضات، عمى العودة إلييا، أمر غير مستحب، خصوصا، حيث يتعمق 

بإعتبارات تستمزم قدرا كبيرا من التعاون والتواصل. وىكذا يظل التنفيذ بمقابل أؼ بدفع بدل نقدؼ 
 أو تعويض ىو الجزاء الملائم .

التعويض عن  يبدو أن الرأؼ الراجح أن أثر المسؤولية في ىذه الفترة ىو ثانيا: التنفيذ بمقابل :
ضرار المادية والأدبية التي لحقت بالطرف الآخر التعويض، الأ ويشمل ، طريق التنفيذ بمقابل

الذؼ حدث الإخلال بالتزامات التفاوض في مواجيتو، كتعويض الضرر الناتج عن ضياع الوقت 
والنفقات عمى الإستعداد لممفاوضات، وكافة النفقات التي صرفت من أجل إبرام العقد النيائي . 

ة التي قدمت في المفاوضات ، وعن السمعة ومصروفات التنقلات والإقامة والدراسات الأولي
التجارية، وأؼ ضرر آخر نشأ عن الإخلال بالإلتزامات المرتبطة بالعقد محل التفاوض. ولكن 

 ىل يشمل ىذا التعويض الخسارة فقط أم الخسارة والكسب الفائت ؟
ساس بما أن العقد لم ينعقد أصلا فانو لايمكن التعويض عن فوات الكسب لأنو يحسب عمى أ

ألتزام المتعاقد أو التعيدات التي أشتمل عمييا العقد وىنا العقد لم يبرم وعميو فالقاعدة العامة 
 . (66)لايتم التعويض ألاعن الخسارة التي أصابت المتضرر وليس عما فاتو من كسب

وعندىا يتم التساؤل ىل يجوز  التعويض عن فوات الفرصة؟  يرفض البعض التعويض عن 
بحقو الكامل  ععرضت عميو صفقة رابحة فانو يحتف تأسيسا عمى أن المتفاوض أذا فوات الفرصة

سعى حتما إلى عرض يفي الأنسحاب من المفاوضات وعميو أذا أستمر في المفاوضات فيو 
ألا  ، أفضل وىو بذلك يضارب ووحده يتحمل ذلك فلا يعوض عن الفرصة التي ضاعت عنو

العقدية أن حرية المفاوض ليست مطمقة في العدول عن أنو وفق المفيوم الحديث لممفاوضات 
المفاوضات فقد يجد المفاوض نفسو ممزما بالأستمرار في المفاوضات عمى وفق مبدأ حسن النية 

فإذا قطع المفاوض الأخر ، ونزاىة المعاملات فلا يمتفت إلى أؼ فرصة أخرػ سنحت لو 
ستحق التعويض عن ىذه الفرصة .   المفاوضات فقد يضيع عميو أحدػ ىذه الفرص وحينئذ ي
 وبناء عمى ما تقدم فاننا نرػ ضرورة التفرقة بين فرضين:

الفرض الأول: تفويض فرصة إبرام العقد النيائي: إتجيت بعض احكام القضاء إلى إستبعاد 
التعويض عن فقد أو ضياع الفرصة ىنا. وتستند في ذلك إلى أن ذلك يتعارض مع طبيعة 

رحمة تمييدية وتحضيرية فقط لإبرام العقد النيائي، وبالنتيجة فإحتمال إتمام المفاوضات، فيي م
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برام العقد النيائي يتساوػ مع عدم إحتمالو . اؼ ان التعاقد يكون دائما في دائرة  ىذا الأمر وا 
الإفتراض أو الإحتمال . فكيف يتم التعويض مع عدم وجود الفرصة الجادة أو المحققة؟ فعدم 

يعني أن الضرر إحتمالي وغير مؤكد، وبالتالي لا يجب التعويض عنو. وكيف جدية الفرصة 
يعوض عن مزايا كان سيحصل عميو المضرور من عقد لم يكن لو أن يعتمد أو يعول عميو. 

. غير أننا نرػ ترك الأمر لمقاضي  (67)وىذا الإتجاه القضائي يؤيده جانب من الفقو الحديث
إذا ظير من الظروف أن المفاوضات كانت قد شارفت عمى ليقدر كل حالة عمى حده، بحيث 

نيايتيا، ودخمت مرحمة حاسمة، وكان الأطراف عمى وشك الوصول إلى إتفاق حول العقد 
النيائي بحيث يكون الأطراف قد وصموا إلى نقطة اللاعودة ، فإن قطع المفاوضات برعونة دون 

م العقد النيائي، يعد ضررا يستوجب مبرر معقول، في ظل وجود فرصة حقيقية ومؤكدة لإبرا
 التعويض. 

وىذه الحالة من الممكن التعويض عنيا ، إلا  (68)الفرض الثاني، تفويت فرصة إبرام عقد بديل،
أن ىناك العديد من الصعوبات ستثور بخصوص إثبات أن المفاوض المتضرر كان سيبرم بنحو 

ن أجل التوصل إليو ، لو أنو لم يدخل في مؤكد عقدا بديلا لمعقد الذؼ كانت تدور المفاوضات م
المفاوضات مع الطرف الآخر الذؼ قطع المفاوضات دون سبب معقول، كما أن مبمغ التعويض 
يمكن ان يكون ضئيلا لو ان خطأ المسؤول عن فشل المفاوضات كان يسيرا كما لو كان قد 

نتيت المفاوضات في وقت مبكر وقبل إحراز أؼ   تقدم فييا. أىمل بعض الأمور ، وا 
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 الخاتمة
استيدف بحثنا، تحديد ماىية مرحمة المفاوضات المميدة لمعقد وطبيعتيا، ومن ثم بيان ما يترتب 
عمى تمك الطبيعة من نتائج، فحاولنا إرساء طبيعة عقدية لمتفاوض عمى العقد، بالنظر لوجود 

 اتفاق عمى التفاوض بين الطرفين وكالتالي:
 .النتائج : أولاا 

نما النظر وجيات من خلال تبادل  تتم مادية عممية مجرد تعد لم العقدية اوضاتالمف أن -1  وا 
 ومصيره، العقد وجود يتقرر فييا ليا نظاميا القانوني الخاص و ميمة، مرحمة إلى تحولت
من  ، التعاقدية نحو الموضوعية النية واتجاه الإرادة حسن مبدأ السبب فی ىذاالتغيير الى ويرجع
 .والآداب العام النظام مخالفة عدم وكذلك والعدل المعاملات استقرار اجل

نما موجودة ، تعد لم المطمقة الإرادة أن -2  وبالأفكار الآمرة القانونية بالنصوص مقيدة أرادة ىنالك وا 
 بمبدأ الالتزامب والذؼ يتم الوصول اليو العدل، وتحقيق العامة المصمحة وبتحقيق الاجتماعية

 .النية حسن
بمبدأ حسن النية ليس واجبا عاما، كما كان سابقا قبل الاعتراف بالطبيعة العقدية الالتزام  -3

لمتفاوض، بحيث يتقيد بو الشخص دائما وفي مواجية الكافة، بل ىو التزام حقيقي، مصدره 
 جبالعقد، ولو دائن ومدين ومحل وسبب. وىو التزام بتحقيق نتيجة وليس ببذل عناية، بحيث ي

زم بإتباع المسمك المألوف والمعتاد، وأشرنا إلى دلائل انتفاء حسن النية، عمى كل طرف أن يمت
 عند بدء التفاوض وأثناءه وعند نيايتو.

لاحظنا أن العقد لا يقتصر عمى إلزام المتعاقد بما ورد فيو، بل يشمل كل ما يعد من  -4
دون أن يشير  مستمزماتو،وحيث إن عقد التفاوض يرتب التزاما جوىريا ىو الالتزام بالتفاوض،

لأؼ التزام آخر، لذا فإن تنفيذ ىذا الالتزام وفقا لمقتضيات حسن النية، يستمزم وجود التزامات 
أخرػ ناشئة عنو، وتعد من مقتضياتو مع ما يترتب عمييا من أحكام، حتى ولو لم ينص العقد 

 عمييا صراحة. 
 الغاية و.ى مراعاة حسن النيةان مرحمة المفاوضات ينتج عنيا العديد من الالتزامات اضافة ال -5

نما فحسب العقد تنفيذ نطاق في ليس النية، حسن مبدأ حمايةفي  منيا يتمثل  تكوين نطاق في وا 
 بعدم العقدية المفاوضات مرحمة في المتعاقدان يمزم أن ىذا المبدأ شروط فمن .أيضاً  العقد
بالمعمومات والبيانات اللازمة من خلال الالتزام بالإدلاء  لمتعاقد الضرورية المعمومات كتمان

 لمطرف الآخر بالقدر اللازم لتنويره، وبذلك يصبح ىذا الالتزام أداة وقائية لحماية الإرادة.
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استعرضنا الالتزام بالمحافظة عمى السرية، وبينا كيف يتمثل مضمونو في الامتناع عن إفشاءىا  -6
يمتنع عن البوح بيا إلى الغير،  واستغلاليا، بحيث يمتزم المفاوض الذؼ اطمع عمييا، بأن

 واستغلاليا لحسابو الخاص، وبالنسبة لمداه رأينا أنو التزام بتحقيق نتيجة.
خمصنا إلى أن اتفاق التفاوض قد يكون صريحا أو ضمنيا، ويسمى تارة بالاتفاق المبدئي، وتارة  -7

نو، عقد يمتزم بمقتضاه أخرػ باتفاق التفاوض، ولكننا فضمنا تسميتو بعقد التفاوض، وعرفناه بأ
 سيتساوػ  الحال أنطرفاه بالتفاوض عمى عقد معين بغرض التوصل لإبرامو في المستقبل.اذ 

، ولقد  ألاتفاق مثل ىذا يوجد لم أذا حتى أم صريح أتفاق وجود إلى استناداً  التفاوض تم أذا فيما
 الالتزام أن إذ فاوضات العقدقمنا باستعراض النتيجتين المترتبتين عمى إرساء الطبيعة العقدية لم

 التفاوض بمواصمة أؼ النيائي، العقد أبرام عمى معقول بحرص المفاوضات في بالاستمرار
 موقف وباتخاذ متبادل نحو عمى المتفاوضين الطرفين من كل عاتق عمى سيقع نية بحسن
  .النيائي العقد أبرام بيدف المفاوضات أدارة في نشط ايجابي

 أيضاً  العقدية المسؤولية انعقاد أمكان أنكر من التقصيرية المسؤولية بنظرية خذأ فيمن نجد لم -8
 ينظم عقد وجد ما أذا وتتوافر ىذه العلاقة الأطراف، بين عقدية علاقة توافر عمى دليل قام كمما

 فأن ثم ومن .العقدية قبل المرحمة في تم أتفاق أو وقعت ورقة من يستشف التفاوض عممية
 بين القبول مع الإيجاب تطابق وجود أثبات أمكن كمما ستنعقد لممتفاوض عقديةال المسؤولية
 .تفاوضاً  بالفعل حسميا تم التي النقاط لرصد التفاوض أو عممية لتنظيم أما الأطراف

 قواعد تحكميا لممفاوضات بحيث القانونية الطبيعة توحيد بضرورة ينادؼ الذؼ الرأؼ مع نتفق .-9
ورأينا أن التفرقة التي أقاميا  .المفاوضات صور من وأخرػ  صورة بين مييزت دون  واحدة قانونية

الفقو والقضاء ىي تفرقة تحكمية، تفتقر لأساس قانوني تقوم عميو، ومن شأنيا أن توجد ازدواجية 
 وأن.عقدية طبيعة ذو دائماً  العقد يعتبر عمى التفاوض فأن وعميوفي المعيار دون مبرر. 

 .العقدية نيوض المسؤولية إلى يؤدؼ عقدياً  خطأ يشكل بالتفاوض لعقدؼا بالالتزام الإخلال
 المشروعية فأن ىذه مشروعة، تكون  أن العقدية المفاوضات في الثقة متطمبات من كان لما  -1١

 غير أو مشروعة تكون  فالثقة ذاتيا، المفاوضات بوقائع المحيطة الظروف من تستخمص أن لابد
 من مرحمة أقرب وصمت الى أم بدايتيا في كانت أذا وفيما اوضاتالمف لطبيعة تبعاً  مشروعة

 .المفاوضات قطع في المتضرر لمؤىلات ووفقا العقد، أبرام
 التوصيات : ثانياا 

 الاتي : أما بالنسبة لما نراه من توصيات، فمعميا تتمثل في  
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قو وتقدير القضاء، وجوب التدخل التشريعي لتنظيم مرحمة ىامة في حياة العقد تركت لاجتياد الف -1
كما ونأمل من الفقو أيضا أن يولي ىذه المرحمة اىتماما أكبر في نطاق نظرية العقد.ونقترح عمى 
المشرع العراقي  النص صراحة عمى مرحمة المفاوضات العقدية وما يترتب عمى قطعيا حسما 

 . لمجدل والخلاف لأىميتيا في تكوين العقود
 يتم وفأن ولذلك المفاوضات، عممية لتنظيم قانوني نص أؼ من لاخ قد العراقي التشريع أن بما-2

 يورد أن العراقي المشرع عمى ولذلك مادية، أعمال مجرد اعتبارىا عمى المفاوضات إلى النظر
 المشرع نوصي عميو .النية حسن مبدأ عمى التركيز مع المفاوضات لمرحمة قانونياً  تنظيماً 
 أن المتفاوضة الأطراف عمى لمسموك دةعقا بوصفو النية حسن بمبدأ الأخذ يفرض أن العراقي
 التي الالتزامات يخالف من محاسبة في سنداً  المتفاوضون  سيجد ثم ومن .التفاوض عند تراعيو

 (15١ المادة) نص تعديل العراقي المشرع عمى نقترح وعميو .التفاوض عند النية حسن يفرضيا
 حسن مبدأ يفرضو بما الالتزام يجب -1" الآتي حوالن عمى لتكون  العراقي المدني القانون  من
 أشتمل لما طبقاً  العقد تنفيذ يجب-2 في مرحمة المفاوضات المميدة لمعقدالتزامات  من النية

 .المتعاقد ألزام عمى العقد يقتصر ولا -3 النية حسن يوجبو ما مع تتفق عميو وبطريقة

 التعاون  في يتمثل بعمل ايجابي القيام بواج المتفاوضين من واحد كل سيفرض عمى المبدأ فيذا
 لدػحتى يكون  إبرامو المراد العقد حول بكافة التفاصيل لو والإدلاء الأخر المتفاوض مع

 المفاوضات عن بالعدول تامة قناعة إلى يوصمو أو ليبرم التعاقد  المستنير المتفاوض الرضا
 بعد أن النية حسن لمبدأ التقميدؼ مالمفيو  وىكذا نجد.مصمحتو في ليس التعاقد أن اعتبار عمى
 طبيعة ذا الحاضر الوقت في أصبح التضميل، أو والخداع الغش تتمثل بعدم سمبية طبيعة ذا كان

 إلى المعاملات استناد ضرورة هى لممسؤولية قانونياً  أساساً  يخمق أن شأنو من ايجابية،وىذا
 .والثقة والأخلاق الأمانة

 الالتزام وجود حتمية العصرية الظروف اقتضت ومتطمباتيا، يثةالحد الحياة لضرورات نتيجة.3
 مبررات توافرت متى العقود أنواع جميع عمى وتعميمو نطاقو وتوسيع التعامل ميدان في بالأعلام
 العلاقة أطراف بين والدراية المعرفة في المساواة عدم من الحد في رغبة وذلك وأسبابو، وجوده

 بظروف للإلمام الكافية الخبرة ليست لدييم المتعاممين من كثيرا أن ناعرف إذا خصوصاً  التعاقدية،
 خبرة نتيجة لديو تراكمت واسعة ودراية عمم ذؼ محترف بائع مواجية في وملابساتو التعاقد
 .التعامل مجال في طويمة
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 الهوامش
لك الفكر المبسط ويبدو أن مشرعي بداية القرن التاسع عشر حتى منتصف القرن العشرين قد قنعوا بذ -1

لحالة المبادلات التعامل المالي بين الأفراد، ولذلك جاءت التقنيات المدنية بدءا من القانون المدني 
جاءت  1951( لسنة 4١الفرنسي و القانون المدني المصرؼ و حتى القانون المدني العراقي رقم )
تبو إلى بعض مشكلات نصوصو خالية من أؼ إشارة إلى المفاوضات وقواعد تنظيميا. ولم ين

ن كان عمى نحو مبتور، إلا جانب من القوانين الأوروبية، كالقانون المدني الإيطالي  المفاوضات، وا 
دار 2١١١ط-التفاوض عمى العقد -والقانون المدني اليوناني انظر: د. رجب عبد الكريم عبد اللاه

 .199ص-النيضة العربية 
منشور بمجمة -عن قطع مفاوضات العقد دون سبب جدؼ بحث بعنوان: المسئولية -د. أمين دواس-2

 . 168ص-م2١١8ه فبراير 1429صفر -1العدد  5المجمد -جامعة الشارقة لمعموم الشرعية والقانونية
بحث بعنوان:المفاوضات عمى العقود التجارية الدولية، دراسة مقارنة في  -د.ىاني صلاح سرؼ الدين-3

ور في مجمة اتحاد الجامعات العربية لمدراسات والبحوث القانونية منش-القانونين المصرؼ والانجميزؼ 
 .  3ص-1996العدد الرابع -

وقد يطمق عمى المفاوضات تسمية المساومات والحقيقة ان المساومة ىي نوع من أنواع التفاوض يتم  -4
ىا الطرف فييا استعمال الذكاء لتحقيق مكاسب لطرف بمعزل عن الاختيارات أو القرارات التي يتخذ

الآخر وىي تحصل في عمميات البيع والشراء لغرض تحقيق أعمى ربحية ممكنة ، والمساومة تنتيي 
بانتياء عممية البيع مثلًا.أما العممية التفاوضية فيي علاقة مترابطة ويمكن أن تمتد لوقت طويل لا 

يات المساومة لكنيا لا ينتيي بساعات بل قد يمتد لأيام عديدة، ولا تخمو الجمسة التفاوضية من عمم
بحث بعنوان: العقود والاتفاقات -تطغى عمى عممية التفاوض .ولممزيد ينظر د. جمال فاخر النكاس

منشور في مجمة -المميدة لمتعاقد وأىمية التفرقة بين العقد والاتفاق في المرحمة السابقة عمى العقد 
 .183ص-11996-ع-2١س-الحقوق بجامعة الكويت

رتبط بالمسؤولية المترتبة عمى عدم الألتزام بما تم التوصل إليو ،فأن كنا أمام عقد تمييدؼ ىذا الأمر ي -5
فأن المسؤولية تكون عقدية بكل ماتعنيو ىذه الصفة وما ترتبو من أثار في أثبات الخطأ والضرر وفي 

قصيرية لمطرف مدػ التعويض، في حين أن خرق الأتفاق التمييدؼ لايثير المسؤولية العقدية، وأنما الت
غير الممتزم وبكل مايرتبو ذلك من أثار في أثبات وجود الألتزام والخطأ والضرر والرابطة بينيما وفي 

، دار 1995د.محمد محمد أبو زيد، المفاوضات في الإطار التعاقدؼ ، طمدػ التعويضولممزيد انظر :
 وما بعدىا 99النيضة العربية، ص
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قات السابقة عمى التعاقد،رسالة ماجستير مقدمة الى كمية الحقوق جامعة الأتفا ىيلان عدنان الجبورؼ ، -6
دراسات في التحكيم في منازعات العقود الدولية -. ود. أحمد شرف الدين45-44، ص2١١4النيرين ،

 .14ص-القاىرة-1984ط-
موسائل القانونية د.محمد حسين عبد العال، التنظيم الاتفاقي لممفاوضات العقدية، دراسة تحميمية مقارنة ل-7 

 وما بعدىا.16١دار النيضة العربية، ص 1998لتأمين المفاوضات في عمميات التجارة الدولية ، ط
 .1١2ص-المصدر السابق  –محمد محمد ابو زيد  -8
 .  9-7ص  –المصدر السابق  –ىاني صلاح سرؼ -9

 . 186ص–المصدر السابق  –جمال فاخر الكناس  -1١
 .165ص –المصدرالسابق  –ل محمد حسين عبد العا-11
تقرير مقدم لندوة -المفاوضات قبل العقدية ومراحل إعداد العقد الدولي -د. حسام الدين الأىواني -12

من -القاىرة-معيد قانون الأعمال الدولي-المنظمة التعاقدية لمقانون المدني ومقتضيات التجارة الدولية
 .172ص  –المصدر السابق  –د.امين دواس -13وما بعدىا.  2ص-1993يناير 2-3
نما يتحدث عن طبيعة المسؤولية  -14 الفقو التقميدؼ، لا يتحدث عن الطبيعة القانونية لمتفاوض ذاتو، وا 

المدنية المترتبة عنو، وىل ىي عقدية أم تقصيرية  ولممزيد انظر د. عبد الرزاق السنيورؼ، الوسيط في 
، دار النيضة العربية. د. عبد المنعم فرج 1981، ط667شرح القانون المدني، الجزء الأول، ص

. د. محمد حسام لطفي، المسؤولية  331، دار النيضة العربية، ص1992الصدة، مصادر الالتزام ، ط
 .34القاىرة، ص 1995المدنية في مرحمة التفاوض ، ط

، دار 1987طنقل التكنولوجيا، دراسة في الآليات القانونية لمتبعية الدولية، -حسام محمد عيسى -15
. د. محمود الكيلاني، جزاء الإخلال في تنفيذ العقود الدولية لنقل 135-13١المستقبل العربي، ص

 . 87جامعة القاىرة، ص-التكنولوجيا ، رسالة دكتوراه
وىذه التفرقة تحكمية تفتقر إلى الأساس القانوني، ومن شأنيا أن تؤدؼ إلى ازدواجية في المعيار بين  -16

ملاحظات حول المسئولية قبل العقدية عن قطع المفاوضات في -لممزيد انظر د. أميو عموانالاتفاقين و 
 وما بعدىا  4ص-عقود التجارة الدولية

 .196١-جامعة الإسكندرية-رسالة دكتوراه-الإجبار القانوني عمى المفاوضة-د. جلال العدوؼ  -17
لنقض المصرية في حكمين شييرين ليا وىذا ىو موقف الفقو المصرؼ، الذؼ أرست دعائمو محكمة ا -18

لا يحتملان الشك أو التأويل في أن التفاوض غير المصحوب باتفاق سابق وصريح ما ىو إلا مجرد 
وكذلك -334ص-18السنة-1967فبراير 9-مدني مصرؼ -عمل مادؼ غير ممزم . مجموعة النقض
كذلك :د.محمد محمد  . وانظر642ص-9السنة-1968مارس 28حكم آخر لمحكمة النقض المصرية في 

.وكذلك د.محمد 67ص-المصدر السابق -. و د. محمد حسام لطفي-89ص-مصدر سابق  -أبو زيد
 .125ص-المصدر السابق-حسين عبد العال
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 .67ص-مصدر سابق  -. و: د. محمد حسام لطفي89ص-مصدر سابق  -د.محمد محمد أبو زيد -19
 وما بعدىا.298ص-مصدر سابق  - -د. رجب عبد الكريم عبد اللاه -2١
 .74ص-1962رسالة دكتوراه-تكوين الروابط العقدية بين الغائبين -د. صلاح الدين زكي -21
 . 298ص-مصدر سابق  -د. رجب عبد الكريم عبد اللاه -22
لم يتردد الفقو والقضاء الفرنسيان في الاعتراف باتفاق التفاوض الصريح، فاعتبراه اتفاقا حقيقيا، يرتب  -23

ق طرفيو التزامات، يترتب عمى الإخلال بيا قيام المسؤولية العقدية. وكذلك الفقو المصرؼ عمى عات
 -الحديث أيضا لم يتردد في الاعتراف بيذا الاتفاق ولممزيد انظر :د. رجب عبد الكريم عبد اللاه

 .276ص-مصدر سابق 
 سابق، مصدر لطفي، مودمح حسام محمد.د ، بعدىا وما 75ص سابق، مصدر دسوقي، إبراىيم محمد.د -24

 .14 ص
 إلى مقدمة دكتوراه أطروحة مقارنة(، تحميمية )دراسة التمييدية العقود عمي، محمد الدين صلاح يونس -25

 45 ص م، 2١١8 الموصل، جامعة / الحقوق  كمية مجمس
 292-291 ص المصدر السابق، اللاه، عبد كريم رجب.د -26
 بالمشافية( القبول أو الإيجاب يكون  كما" أنو عمى العراقي مدنيال القانون  من (79 المادة) نصت إذ -27

 عمى الدالة الفعمية وبالمبادلة الأخرس غير من ولو الاستعمال الشائعة وبالإشارة بالمكاتبة يكون 
 "التراضي مىع دلالتو في شكاً  الحال ظروف تدع لا أخر مسمك أؼ وباتخاذ التراضي

 حقاً  يكسبو ولا التزاماً  يحممو فلا أليو ، العقد أثر ينصرف لا الذؼ لعقدا عن الأجنبي بالغير، ويقصد ،-28
 حمد صبرؼ .تعاقدية ولممزيد : د علاقة أية شخص أخر وبين بينو يوجد لا من فالغير ىو استثناءً  إلا

 ص م، 2١١1 والتوزيع، لمنشر الثقافة دار للالتزام، العامة النظرية في دراسة العقد، عن الغير خاطر،
25 

تجدر الإشارة ىنا إلى أن القانون المدني العراقي لم يتعرض ليذا الخلاف، ولممزيد انظر :محمد محمد ابو -29
 . 1١8-1١5ص-المصدر السابق  –زيد 

عن الضرر الذؼ ينتج عن  ولكن ىناك بعض القوانين التي نصت صراحة عمى مرحمة المفاوضات -3١
 : 1عمى أنو 1978ن القانون اليوغسلافي لسنة م 3١وعمى سبيل المثال م . ىذه المفاوضات

ذلك  ومع 2. التي تسبق إبرام العقد لا تكون ممزمة ويمكن لكل طرف إنياءىا في أؼ وقت المفاوضات
 مسئولًا... فإن أؼ طرف يدخل في مفاوضات دون أن تكون لديو النية في إبرام العقد يكون 

 . 416ص-مصدر سابق -د. رجب عبد الكريم عبد اللاه -31
ذا كان الالتزام ببدء التفاوض يعد التزاما بتحقيق نتيجة، فإن ذلك الالتزام المتفرع عنو يعد التزاما  -32 وا 

ببذل عناية، ومن ثم فيو لا يعني بالضرورة التوصل لإبرام العقد ولممزيد انظر: د. حمدؼ محمود 
قبل العقدية في مجال عقود بحث بعنوان: مبدأ حسن النية ومقتضياتو في مرحمة التفاوض -بارود
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المجمد السادس -غزة-سمسمة الدراسات الإنسانية–منشور في مجمة الجامعة الإسلامية -التجارة الدولية
 .876-843ص-2١١8سنة-العدد الأول-عشر

اتفاقا مقيدا ليم  ويرؼ جانب من الفقو الفرنسي أن الاتفاق المبدئي الذؼ يعقد بين الأطراف يعد -33
النيائي ، وقد أكدت ىيئة التحكم  بالاستمرار في التفاوض دون أن يرتب التزاما بالتعاقد وينشئ التزام

التفاوض يرتب تعيداً عقدياً بمتابعة التفاوض  بغرفة التجارة الدولية في حكم ليا أن الاتفاق عمى
 . والاستمرار فيو

 عدد الحقوق، مجمة في نشورم بحث المعمومات، بتقديم التعاقد قبل الالتزام خاطر، حمد صبرؼ .د -34
 166 ص م، 1998 خاص،

 82-76ص-مصدر سابق -تكوين الروابط العقدية بين الغائبين-د. صلاح الدين زكي -35
 إلى استناداً  التي يفرضيا الالتزامات ومن وجوده من القاضي بالتحقق سيقوم النية حسن أن باعتبار -36

 والقواعد والأعراف وبالعادات العامة المصمحة بمراعاة راً ومتأث الحديث بمفيومو الطبيعي القانون  مفيوم
 دعوػ  كل وبحسب القاضي سيراعيو ذلك كل .والاقتصادية الاجتماعية والظروف والأخلاقية الدينية
 تحقق وتقدير المتفاوضين عمى المفروضة الالتزامات تحديد في القضائي القرار إصدار قبل حدة عمى

 168خاطر،المصدر السابق ص حمد صبرؼ .دولممزيد انظر:.بيا الإخلال
-الالتزام قبل التعاقدؼ بالإدلاء بالمعمومات والبيانات المتعمقة بالعقد -د. نزيو محمد الصادق الميدؼ -37

 .193ص-دار النيضة العربية -1982ط
دا إذ أن الإلتزام بالتعامل وفق حسن النية وشرف التعامل وفق حسن النية وشرف التعامل يشكل قي -38

. وقد شدد عمى التزام  1987عمييما كما تقول محكمة التحكيم بغرفة التجارة الدولية في باريس عام 
حسن النية وجعمو مبدأ عاما يجب التزامو في كافة عقود التجارة الدولية، المبادغ العامة لمعقود التجارية 

حيث جاء بالمادة  1994م عا Unidroitالدولية التي وضعيا معيد توحيد القانون الخاص في روما 
منيا أن "يمتزم الأطراف بإحترام مقتضيات حسن النية في التجارة الدولية، ولا يستعطيعون إستبعاد  1-7

ىو الوحيد من بين القوانين  1942ىذا الإلتزام أو يضيقوا نطاقو. ولعل القانون المدني الإيطالي لعام 
قتصر وجو المعالجة عمى النص عمى مبدأ او المدنية التي عالجت مسألة المفاوضات في العقو  د وا 

-مدني(. . ولممزيد انظر :د. نزيو محمد الصادق الميدؼ 13337التزام حسن نية في التفاوض )م 
 .193ص-مرجع سابق-الالتزام قبل التعاقدؼ بالإدلاء بالمعمومات والبيانات المتعمقة بالعقد

. د. عبد المنعم  177ص-مرجع سابق-انون المدنيالوسيط في شرح الق-د. عبد الرزاق السنيورؼ  -39
 وما بعدىا.89ص-مرجع سابق-مصادر الالتزام-فرج الصدة

 غير ودفع والالتصاق الحيازة قواعد إطار في النية بحسن ىو المقصود الشخصي المفيوم وىذا -4١
 .122 ص المصدر السابق، العال، عبد حسين محمد.المستحق.، ولممزيد انظر د
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 موقع منتدػ في منشور بحث الإلكترونية، التجارية العقود في المفاوضة عمار، محمد رصاب.د -41
 9 ص ،1222 /2/ 4النشر تاريخ المحامين، منتدػ الانترنت، شبكة عمى المحامين

http://www.mohamoon.com 
القانون المدني ( من 15١الناشئة عنيا )المادة  الالتزامات تنفيذبأو  العقود بتفسير الأمر تعمق سواء -42

برام المفاوضات إدارة في القانونية الجوانب دسوقي، إبراىيم محمد.العراقي وانظر : د  -الرياض العقود، وا 
 .94ص م، 1995

 مقارنة، دراسة -التعاقدؼ الطابع ذو التفاوض لمرحمة القانونية الجوانب حمود، المرسى العزيز عبد.د -43
 .75 ص م، 2١١5 مصر، نشر، دار بدون 

بحث بعنوان:المفاوضات عمى العقود التجارية الدولية، دراسة مقارنة في  -د.ىاني صلاح سرؼ الدين -44
-منشور في مجمة اتحاد الجامعات العربية لمدراسات والبحوث القانونية-القانونين المصرؼ والانجميزؼ 

 .3ص-مرجع سابق
 وما بعدىا. 12ص-مرجع سابق-د. حسام الدين الأىواني -45
رسالة دكتوراه -3١2ص-حول نظرية عامة لمبدأ حسن النية في المعاملات المدنية-.السيد بدوؼ د -46

مبدأ حسن النية في التصرفات -.وأيضا د.عبد الحميم عبد المطيف القوني1989-بجامعة القاىرة
الالتزام بضمان السلامة في عقد -القاىرة. د.عمي سيد حسن 1997ط-وما بعدىا 22١ص-القانونية

 199١ط-1١6ص-البيع
 166 ص سابق، مصدر المعمومات، بتقديم التعاقد قبل الالتزام خاطر، حمد صبرؼ .د-47
 14 م،ص 1995 القاىرة، التفاوض، مرحمة في المدنية المسؤولية لطفي، محمود حسام محمد.د -48
 ما كل فسدالغش ي ان القانونية الروابط مجال في الأخلاق تغمغل فرضيا التي العامة ومن المبادغ -49

 أنو بل الناشئة عنو، وتنفيذ الالتزامات العقد حياة مرحمة عمى المبدأ ىذا  دور يقتصر ولا عميو يقوم
 عبد حسين سعد.ولممزيد انظر د التفاوض أيضاً. مرحمة ومنيا التعاقد عمى السابقة الفترة عمى يييمن
 النيرين، بجامعة الحقوق  كمية  مجمة في منشور بحث الانترنت، شبكة عبر بالعقود التفاوض ممحم،
 .93م ص 2١١5 -13العدد  ،8المجمد

-الالتزام قبل التعاقدؼ بالإدلاء بالمعمومات والبيانات المتعمقة بالعقد-د. نزيو محمد الصادق الميدؼ -5١
 .38ص-مرجع سابق

 العراقي. المدني القانون  من (15١ ، 7 المادتين) نص الخصوص وجو عمى ينظر -51
نقل  -. د. محسن شفيق 438ص-مرجع سابق-التفاوض عمى العقد-ب عبد الكريم عبد اللاهد. رج -52

 وما بعدىا 36ص -المرجع السابق -التكنولوجيا 
 مقدمة دكتوراه ( أطروحة ،"مقارنة تحميمية دراسة" العقد نطاق في المستيمك حماية أحمد، رحيم آمانج -53

 29 ص م، 2١١8 السميمانية، جامعة في والسياسة القانون  كمية مجمس إلى
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 199١ط-1١6ص-الالتزام بضمان السلامة في عقد البيع-د.عمي سيد حسن-54
 87 ص سابق، مصدر حمود، المرسى العزيز عبد.د -55
 عقود في المستيمك لرضاء الخاصة الحماية / المستيمك حماية جميعي، الباسط عبد حسن.د -56

 21 ص م، 1996 قاىرة،ال العربية، النيضة دار ،1 ط الاستيلاك،
 استقرار بو عمى الوفاء يترتب وقائياً  دوراً  يؤدؼ التعاقد قبل بالأعلام الالتزام أن ذلك، عن فضلاً  -57

 يعد العقد أن الغمط لعيب المنظمة بموجب القواعد نجد حين في العقد، عن الناجمة القانونية المراكز
 قبل التعاقد بالالتزام الاعتراف ضرورة عدم عض يرػ الب أن إلى الإشارة لمنقض.وتجدر قابلاً  موقوفاً 
 قد الخفية العيوب ضمان الرضا ونظرية عيوب بنظرية الخاصة القانونية النصوص لأن مستقل، كالتزام
 النظريات ذهه أن والفق من أخر جانب يرػ  بينما .لممتعاقد اللازمة القانونية الحماية توفير كفمت

 وصعوبة تطبيقيا شروط شدة بسبب الضعيف لممتعاقد الكافية حمايةتوفير ال عن قاصرة التقميدية
 يجب الغمط نظرية وفرتيا التي التقميدية الحماية من يستفيد أن المتعاقد يستطيع لكي الإثبات،فمثلاً 

 المتعاقد بعمم الغمط يتصل وأن وعمي المتعاقد لمشيء ريةهجو صفة في الغمط وقوعو في يثبت أن عميو
. ولممزيد انظر  وب العمم عميو السيل من كان أو بالغمط الأخير ذاه عمم أثبات ستوجبي الذؼ الأخر
 36 ص سابق، مصدر أحمد، رحيم :آمانج

 والثالثة بما الثانية فقرتيا في جاءت التي العراقي المدني القانون  من ( 167 ) المادة نص -:ينظر -58
 ىذه أن تعدل لممحكمة جاز تعسفية، شروطاً  نتضم قد وكان الإذعان بطريق العقد تم إذا-2 " يأتي

 عمى اتفاق كل باطلاً  ويقع العدالة بو تقضي لما وفقاً  وذلك منيا المذعن الطرف تعفي أو الشروط
 الطرف بمصمحة ضاراً  الإذعان عقود في الغامضة العبارات تفسير يكون  أن يجوز ولا-3 .ذلك خلاف
 ."دائناً  كان ولو المذعن

 1١ ص سابق، مصدر عمار، محمد صابر.د -59
 96 ص سابق، مصدر ممحم، عبد حسين سعد.د -6١
 والتدريب القانونية  والدراسات البحوث مركز القانونية، الناحية من التكنولوجيا نقل شفيق، محسن.د -52

 63 ص م، 1984 القاىرة، جامعة القانوني، الميني
 القانون   من )9١9 ( المادة نص :الالتزام اليذ مصدراً  تكون  التي القانونية النصوص أمثمة من -51

 انقضاء بعد حتى والتجارية الصناعية العمل رب بأسرار يحتفع بأن العامل تمزم التي العراقي المدني
 ).العمل عقد

وقد شددت مجموعة مبادغ عقود التجارة الدولية التي إعتمدىا المعيد الدولي لتوحيد القانون الخاص  -63
من  16عمى أىمية إحترام واجب الحفاظ عمى سرية المعمومات فقد نص البند 1994في روما عام 

المادة الثانية عمى أن "يمزم الطرف الذؼ يتمقى أثناء المفاوضات، معمومة معينة ذات طابع سرؼ من 
الطرف الآخر، وسواء أُبرم العقد أم لم يبرم بعدم إفشائيا أو إستخداميا بغير حق لأغراض شخصية، 
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خلال بيذا الواجب تعويضا يشمل، في ىذه الحالة، المنافع التي كان سيحصل عمييا الطرف ويرتب الإ
الآخر . فيذا النص يجعل من الحفاظ عمى سرية المعمومات مبدأ عاما دون حاجة الى نص صريح 
عميو. و يرتب الإخلال بو الحق في تعويض يشمل المنافع التي حصل عمييا الطرف الآخر من 

إفشاء تمك الأسرار، ويعاب عمى النص أنو لم يحدد طبيعة ىذا الالتزام ىل ىي تعاقدية أم إستخدام أو 
تقصيرية وعمى كل حال، فإن ماىية ىذا الإلتزام كميا مسائل يحددىا القانون الذؼ إختاره الأطراف 

 خصيصا لو، أو القانون الذؼ يحكم عقد التفاوض بإعتباره بندا فيو
 97 ص سابق، مصدر ،ممحم عبد حسين سعد.د -64
من القانون المدني التي تقرر أن "العقد لا  148/2وىو ما يمكن الأخذ بو في مصر عملا بالمادة  -65

يقتصر عمى إلزام المتعاقد بما ورد فيو ولكن يتناول ما ىو من مستمزماتو وفقا لمقانون والعرف 
 والعدالة".

 .192ص-المصدر السابق -د. محمود الكيلاني-66
دار النيضة العربية 1978ط-7١-6١ص-الحق في احترام الحياة الخاصة-.حسام الدين الأىوانيد -67

مرجع سابق. د. أنس السيد -99ص-النظام القانوني لعقود نقل التكنولوجيا-. د.يوسف خميل الأكيابي
 .242ص-1996ط-دار النيضة العربية-الضمانات القانونية لنقل التكنولوجيا-عطية سميمان

براميا-محمد حسام محمود لطفيد.  -68 -استخدام وسائل الاتصال الحديثة في التفاوض عمى العقود وا 
نشر معيد قانون -تقرير مقدم لندوة المنظمة التعاقدية لمقانون المدني ومقتضيات التجارة الدولية

الثقافية التابعة الأعمال الدولي، كمية الحقوق، جامعة القاىرة، بالاشتراك مع القسم العممي والفني لمبعثة 
 يناير القاىرة.3-2-لسفارة فرنسا ونقابة محامي باريس 

 .2١7 ص سابق، مصدر ،1 ج الوسيط، السنيورؼ، أحمد الرزاق عبد.د -69
مبدأ حسن النية  -علاء حسين الجوعاني  -أنظر بالتفصيل عن مبدأ حسن النية في تكوين العقود -7١

 2١١2 –كمية النيرين لمحقوق  -إلى جامعة النيرين رسالة ماجستير مقدمة -في تكوين العقود
 .122 ص سابق، مصدر العقدية، المفاوضات قطع خاطر، حمد صبرؼ .ود
 عمى القواعد العامة تطبيق نحو" لممتفاوض، المدنية المسؤولية عمي، محمد الرحمن عبد جمال.د -71

- ص م، 2١١4 والفرنسي، صرؼ الم القانون  بين مقارنة دراسة ،"الانترنت عبر المتفاوض مسؤولية
164 

 .123 ص سابق، مصدر العقدية، المفاوضات قطع خاطر، حمد صبرؼ .د -72
 المجمد ،1 الالتزام،ج مصادر الكويتي، لمقانون  وفقاً  للالتزام العامة النظرية حجازؼ، الحي عبد.د -73

 595 م،ص 1982 الكويت، الأول،
 الإنسان يكون  وحيث .بضرر الآخرون  يصيبو أن يتوقع أن غير من العمل عمى يقدم أن حقو من إذ -74

 العمل عمى يقدم أن حقو من ذاك حين إذ الآخرين، تجاه مسؤولاً  يكون  لن فيو بنفسو، الثقة إلى بحاجة
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 المدنية)التفصيمية المسؤولية عامر، حسين.د بالآخرين ولممزيد ينظر: الأضرار يتوقع أن غير من
 .175 ص م، 1956 , القاىرة مصر، مطبعة ،1 ط والعقمية(،

 127 ص سابق، مصدر العال، عبد حسين محمد -75
بحث بعنوان: دراسة حول المبادغ التي تحكم المفاوضات في عقود نقل -د. حمدؼ محمود بارود -76

-منشور في مجمة القانون والاقتصاد لمبحوث القانونية والاقتصادية بجامعة القاىرة-التكنولوجيا
 .667-637ص-م2١١4سنة-74العدد

بحث بعنوان: القيمة القانونية للاتفاقات التي تتخمل مرحمة التفاوض قبل -د. حمدؼ محمود بارود -77
سمسمة الدراسات –منشور في مجمة الجامعة الإسلامية -العقدية في مجال عقود التجارة الدولية

 .148-125ص 2١١5سنة-العدد الثاني-المجمد الثالث عشر-غزة -الإنسانية
 167-165- ص لممتفاوض،المصدر السابق، المدنية المسؤولية عمي، محمد الرحمن عبد جمال.د -78
 135مصدر سابق ،ص -صبرؼ حمد خاطر  ١د  -79


